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اولین سوال؟؟؟
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این استاندارد از کی لازم الاجراست؟

اولین سوال؟؟؟

:43شمارهحسابداریاستاندارد132بند

صورتهايكلیه مورددراستاندارداین الزامات 

و1۴0۴/01/01تاریخ ازآنهامالی دوره كه مالی 

.لازم الاجراست می شود،شروع آن ازبعد

132بند 
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تعریف درآمد

که افزایش در منافع اقتصادی طی دوره حسابداری

:می شود؛ شاملافزایش در حقوق مالکانه منجر به 

جریان های ورودی(1)

افزایش دارایی ها(2)

کاهش بدهی ها(3)

مبادلات با دارندگان حقوق مالکانه( 4)

پیوست الف
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انواع درآمد

درآمد عملیاتی

حاصل از قرارداد 

با مشتریان
سایر

درآمد غیرعملیاتی

۴۳تمرکز اصلی استاندارد 

وال الزامات شناخت و اندازه گیری اینن اسنتانداردد در من رد سنایر درامندسای که  شنده در رالبته 
.نیز کاربرد دارد( از جمله سایر درامدسای غیرعملیاتی)فعالیتهای عادی واحد تجاری 

6بند 
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قرارداد با مشتري ؟؟؟

یکدرمشارکتمنظ ربهقراردادیکهص رتی در

درقراردادناطرفینکهباشدشدهمنعقدفرایندیافعالیت

ظیرن)فرایندیافعالیتانازحاصلمزایایوریهک سا

اشنددبسهیم(سمکاریت افقطریقازدارایییکایجاد

.نمی شودمحسوبمشتریقراردادطرف

7بند 
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هدف استاندارد

تعیین اصولی است که

تجاری برای گزارش واحد

اطلاعات مفید به 

استفاده کنندگان 

مالی درباره صورتهای

هریک از این موارد باید 

:  بکار برد

ماهیت

مبلغ

زمانبندی

درآمد اطمینانعدم

عملیاتی

نقدیجریان های

ل
اص

ح
از

داد
رار

ق
ک

ا ی
ب

ی
شتر

م
1بند 
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دارداستثناهاي خارج شده از این استان–دامنه كاربرد 

استاندارد مربوطه موضوع خارج شده از این استاندارد

(حهابداری اجاره سا)۲۱استاندارد  درامد قراردادسای اجاره

(فعالیت سای بیمه عم می)۲۸استاندارد  درامد قراردادسای بیمه

(حهابداری سرمایه گذاری سا)۱۵استاندارد 
(ص رتهای مالی جداگانه )۱۸استاندارد 
سرمایه گذاری در واحدسای )۲۰استاندارد 

(تجاری وابهته و مشارکتهای خاص
(ص رتهای مالی تلفیقی)۳۹استاندارد 

(مشارکت سا)۴۰استاندارد 

درامد ابزارسای مالی

-
ارای مبادله سای غیرپ لی بین واحدسای تجاری د

روش سای تجاری سمانندد برای تههیل ففعالیت
.به مشتریان یا مشتریان بالق ه

5بند 
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مركز توجه استاندارد

۳استاندارد  ۴۳استاندارد 

انتقال مزایا و 
مخاطرات 
مالکیت لکه  کنتر

32بند 



mohsen.Moeinizadeh           0915  63  63  353             Mo.Moeinizadeh@gmail.com   

كسب 

كنترل

اً که  تقریب
تمام منافع 
باقیمانده 
دارایی 

ت انایی سدایت 
از استفاده
دارایی

ت انایی منع 
سایر اشخاص 
از سدایت 

از استفاده
دارایی

مثال فروش ماژیک یا ماشین

34بند 
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.باشندهنداشتوجودیکدیگرباهمزماناستممکندارایی،کنترلوفیزیکیتصرف

؟انتقال كنترل= آیا    تصرف فیزیکی 

بازخریدتوافق های•

حق العملکاریقراردادهای •

تصرف فیزیکی داریم ولی 
مانتقال کنترل نداری

فروش و نگهداریتوافق های•
م تصرف فیزیکی نداری
اریمولی انتقال کنترل د

پ39بند 



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

در حالت کلی بلی

ولی
ورمنظبهصرفاًراقانونیمالکیتتجاریواحداگر

ند،کحفظمشتریپرداخت هایعدمبرابردرمحافظت

کنترلآوردندستبهمانعتجاریواحدحقاین

.نمی شودمشتریتوسطدارایی

انتقال كنترل  ؟= آیا     انتقال مالکیت قانونی 
ب39بند 
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(اریبه صورت کتبی، شفاهی یا طبق سایر رویه های مرسوم تج)راقراردادطرفین، 

عهد تأیید کرده باشند و نسبت به انجام تعهدات خود، مت

باشند؛ 

با را در ارتباطحقوق هر یک از طرفین تجاری بتواند واحد

؛ کالاها یا خدماتی که باید انتقال یابد، تشخیص دهد

ها یا برای کالاشرایط پرداخت تجاری بتواند واحد

؛ خدماتی که باید انتقال یابد را تشخیص دهد

زمانبندی یعنی انتظار رود ریسک،)داشته باشد محتوای تجاری قرارداد 

؛ (یا مبلغ جریانهای نقدی آتی واحد تجاری، در نتیجه قرارداد تغییر کند

ه که واحد تجاری در قبال انتقال کالاها یا خدمات بوصول مابه ازایی 

.  محتمل باشد( در سررسید)مشتری نسبت به آن محق است، 

مراحل به حساب آوردن یک قرارداد
10بند 
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احرازراقبلاسلایدمعیارهایمشتریباقرارداداگر(۱حالت
نمایدنتعییتادهدادامهقراردادارزیابیبهبایدتجاریواحدنکند،

..خیریااستشدهاحرازمتعاقباًمعیارهاآیاکه

---------------------------------------

زآغادرراقبلاسلایدمعیارهایمشتریباقرارداداگر(۲حالت
بیارزیامجدداًرامعیارهاایننبایدتجاریواحدکند،احرازقرارداد

کند،

مگر

.  اشدوجود داشته بتغییری عمده در واقعیت ها و شرایط نشانه ای از 

نکته از اسلاید قبل
15و 14بند 
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اگر هر یک از طرفین قرارداد،

،دیگر( یا طرف های)خسارت طرف بدون جبران

برای خاتمه دادن به حق الزام آور یک جانبه از 

برخوردار باشد، اجرا نشده استقراردادی که 

. قراردادي وجود ندارد

یک نکته درخصوص قرارداد
13بند 
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اگر پ ل گرفتیم

:مدرامد شناسایی می کنی

اگر تعهد باقیمانده ای( ۱
نداریمد یا

مابه ازای دریافتی غیر ( ۲
.قابل استرداد باشد

تا زمان احراز شرایطد وجه 
دثبت ش بدسیدریافتید 

(به میزان ما به ازای دریافتی)

یا کالا و خدمات می دسیم( ۱

یا پ ل را برمی گردانیم( ۲

داگر معیارهاي شناسایی قرارداد احراز نش
16بند 
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:ند کهشناسایی کبه گ نه ایتجاری باید درامد عملیاتی را واحد

دشدهتعهکالاسا یا خدمات انتقالبیانگر   

که به مشتریان به مبلغ مابه ازایی باشد

سا قبال ان کالادرانتظار دارد تجاری واحد

.یا خدماتد نهبت به ان محق باشد

۴۳ اصل محوري استاندارد
2بند 
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هتر برای بکارگیری ب
این استاندارد 
م اردی که باید 
مدنظر قرار گیرد

مفاد قرارداد

تمام 
واقعیت سا

تمام شرایط 
م ج د

3بند 
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زیررحشبهزیباتجارتشرکتجهتقراردادیپیشبرترنگراتیشرکت

:استنم دهارسال

مثال

میلی ن ریال6۰۰ فروش نرم افزار حهابداری  ۱
میلی ن ریال۲۵۰ (یکماسه)خدمات استقرار و رفع نقص نرم افزار حهابداری  ۲
میلی ن ریال۳۰۰ (ماه پس از استقرار6به مدت )ارائه پشتیبانی  نرم افزار مالی  ۳
میلی ن ریال۳۵۰ خدمات ام زش حهابداری به پرسنل  ۴
میلی ن ریال۱۰۰ ۱۴۰۴تهیه و تنظیم ب دجه سال  ۵
میلی ن ریال۲۰۰ ۱۴۰۳تهیه  و تنظیم ص رت سای مالی سال  6

.درصد مالیات بر ارزش افزوده تعلق می گیرد۱۰به مبالغ ف ق 

دریافتبرایمی گرددمقررومنعقدقرارداد۱۴۰۴بهمن۱تاریخدر

.ش دپرداختریالمیلی ن۱.۱۰۰مبلغجمعا6ْو۳د۲د۱ردیف سای

۱۴۰۵و۱۴۰۴درسال سایشناساییقابلدرامدمحاسبهاستمطل ب
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مثال ذکر شده

یک قرارداد است

یا چند قرارداد؟

یک سوال



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

ینا از معیارسنای زینرد بایند دوچند معیاار یا یکواحد تجارید در ص رت احراز 

ری با ینک مشنتزمان های نزدیک به هم یا در هم زمانچند قرارداد را که 

و انهنا را بنه منعقد کرده اسنتد ترکین  کنند( یا اشخاص وابهته به ان مشتری)

:در نظر بگیردقراردادی واحد عن ان 

ده د منذاکره شنبا یک سدف تجاری واحندقراردادسا به ص رت یک بهته ( الف

باشند؛ 

رارداد مبلغ مابه ازای قابل پرداخت در یک قرارداد بنه قیمنت ینا عملکنرد قن(ب

داشته باشد؛ یابهتگیدیگر 

ینا برخنی کالاسنا ینا خندمات )کالاسا یا خندمات تعهدشنده در قراردادسنا (پ

.د تعهد عملکردی واحدی باشند(تعهدشده در سر یک از قراردادسا

تركیب قراردادها
18بند 
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انواع تعهدات عملکردی

تعهدات عملکردی 

ایفاشده در

نقطه ای از زمان

تعهدات عملکردی 

ایفاشده در 

طول زمان

زمان شناسایی درآمد
32بند 
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چه جوري تشخیص بدهیم؟

:هركدام از موارد زیر اتفاق بیفتد، انتقال كنترل طی زمان است

دریافت و همزمانتجاری را عملکرد واحدمشترید منافع ایجادشده از
.دمصرف کن

ط لدرمشتریکهدسدت سعهیاکندایجادراداراییتجاریدواحدعملکرد
.کندکنترلراانداراییدت سعهیاایجادزمان

ایجادتجاریواحدبرایجایگزینکاربردباداراییتجاریدواحدعملکرد
انتامیل شدهتکعملکردبابتمشتریپرداختبهنهبتتجاریواحدونکند

.باشدداشتهالزام اورحقتاریخد

36بند 
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ایز متمنهار دو معیاار زیار کالا یا خدمت تعهدشده به مشترید در صن رت احنراز 

:محه ب می ش د

ی کنه بنه سنه لت به تنهایی یا سمراه با سایر مننابعاز ان کالا یا خدمتد مشتری بتواند ( الف

؛ و(را داردیعنی کالا یا خدمت قابلیت متمایز ب دن)منتفع ش د در دسترس استد

ایر برای انتقال ان کنالا ینا خندمت بنه مشنترید از سنتعهد واحد تجاری (ب

عهند بنرای یعننی ت)تعهدات مندرج در قرارداد بط ر جداگانه قابل تشخیص باشند 

(.انتقال کالا یا خدمتد در متن قرارداد متمایز شده باشد

كالا یا خدمت متمایز
28بند 
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ریمشتبهحهابدارینرم افزارشرکتیک

م دیانامانهسزیرسیهتمازاستفادهجهتگفته

.ش دتهیهفروشسیهتمزیرباید

سیستمرزیازمودیانسامانهسیستمزیرآیا

است؟متمایزفروش

یک سوال
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د تجاری باید کالاها یا خدمات تعهدشده در قراردادر آغاز قرارداد، واحد

ارزیابی کندرا ( که می تواند یکی از حالات زیر باشد )با مشتری 

تشخیص تعهدات عملکردي

یک مجموعه از کالاها یا خدمات 
متمایز که تا حد زیادی یکسان 
هستند و الگوی انتقال آنها به 
مشتری یکسان است

یا بسته ای از)یک کالا یا خدمت 
که متمایز ( کالاها یا خدمات
است

132بند 
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نکته جالب درخصوص تعهدات

حالت کلی 

بهدمتعهتجاریواحدکهخدماتییاکالاساعم ماً مشتریدباقرارداددر
.می ش دمشخصصراحتبهاستدمشتریبهان ساانتقال

حالات خاص

ازمنیضبطورکهباشدتعهداتیشاملاستممکنمشتریباقرارداد
رشدهمنتشخاصبیانیه ساییاسیاست ساتجاریدمرس مرویه سایطریق
رداددقراانعقادزماندراینکهدبرمشروطاستدشدهبیانتجاریواحد

اناریتجواحدکهکندایجادمشتریدربه جاییت قعمذک رتعهدات
.کردخ اسدمنتقلمشتریبهراخدماتیاکالا

پیوست ب57بند 
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ایند در تعهدات عملکردید فعالیت سایی که واحند تجناری ب

نکننه مگننر ای)بننرای ایفننای قننرارداد تقبننل کننندد درج نمی شنن د 

(.فعالیت سای مذک ر کالا یا خدمتی را به مشتری انتقال دسند

تنظنیم برای مثالد ممکن است لازم باشد ارائه دسندگان خدماتد ام ر اداری گ ناگ نی را برای

اجرای این ام ر سیچ خندمتی را سمزمنان بنا اجنرای اند بنه مشنتری منتقنل. قرارداد انجام دسند

. نمی شودتعهد عملکردی محسوببنابرایند این فعالیتهای تنظیم قراردادد . نمی کند

بلنکته تکمیلی درخصوص اسلاید ق
26بند 
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تشخیص تعهدات عملکردي

مبلغ شرح تعهدات عملکری
میلی ن ریال6۰۰ فروش نرم افزار حهابداری 
میلی ن ریال۲۵۰ خدمات استقرار نرم افزار حهابداری
میلی ن ریال۳۰۰ ارائه پشتیبانی نرم افزار مالی
میلی ن ریال۲۰۰ ۱۴۰۳تهیه  و تنظیم ص رت سای مالی سال 
میلی ن ریال۱.۳۵۰ جمع

منعقدریالمیلی ن۱.۱۰۰مبلغبهشدهدتهیهیکجاص رتبهچ نمزب رقرارداد

.استشده

ت؟اسچگ نهبالاعملکردیتعهداتبینریالمیلی ن۱.۱۰۰تخصیصنح ه
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تظار انتجاری قیمت معاملهد مبلغ مابه ازایی است که واحد

ترید انتقال کالاسا یا خدمات تعهدشده به مشقبالدردارد 

دباشدنسبت به آن محق 

:  به استثنای

(  مثل؟). دمبالغی که به نمایندگی از اشخاص ثالث وص ل می ش

تعیین قیمت معامله
پیوست الف
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مرس مرویه سایوقراردادشرایطبایدتجاریواحد(1نکته

.بگیردنظردرراخ دتجاری

طبقخدماتدیاکالاساکهکندفرضبایدتجاریواحد(2نکته

یافتاسدخ انتقالمشتریبهفعلیقرارداددرمندرجمشخصات

.شدنخ اسدتعدیلیاتمدیددفهخقرارداددو

:جهت تعیین قیمت معامله
50بند 
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:چند نکته

ط ر جداگانه تجاری یک کالا یا خدمت تعهدشده  را بقیمت فروش مهتقلد قیمتی است که واحد( ۱

(قیمت در شرایط مشابه و به مشتریان مشابه)به ان قیمت به یک مشتری می فروشد 

ت قیمنت اسنممکانقیمت ذکرشده در قرارداد یا فهرست قیمت سا برای یک کالا یا خدمت نینز ( ۲

(.اما نباید تص ر ش د که حتماً چنین است. )فروش مهتقل ان کالا یا خدمت محه ب ش د

رديتخصیص قیمت معامله به تعهدات عملک

بهداد قیمت فروش مستقل نسبی در آغاز قرارمعامله برمبنای قیمت 

.سر تعهد عملکردی مشخص شده در قرارداد تخصیص یابد

75بند 
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رديتخصیص قیمت معامله به تعهدات عملک

تخصیص نسبت قیمت فروش مستقل شرح تعهدات عملکری

۴۸۴ ۴۴٪ 6۰۰ فروش نرم افزار حهابداری 
۲۰۹ ۱۹٪ ۲۵۰ خدمات استقرار نرم افزار حهابداری

۲۴۲ ۲۲٪ ۳۰۰ ارائه پشتیبانی  نرم افزار مالی
۱6۵ ۱۵٪ ۲۰۰ ۱۴۰۳تهیه  و تنظیم ص رت سای مالی سال 

1.100 100٪ 1.350 جمع
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ایفاي تعهدات عملکردي

برای سر تعهد عملکردید واحد تجاری باید

در آغاز قرارداد 

تعیین کند که ایا تعهد عملکردی را 

در نقطه ای از زمانیا در طول زمان 

.  ایفا می کند

ملکنردی درامد عملیاتی را شناسایی کند که یک تعهند ع( یا در ط ل زمانی)واحد تجاری باید زمانی 

. طریق انتقال کالا یا خدمت تعهدشده  به مشتری ایفا نمایدرا از

.دست می اوردان دارایی را بهکنترلانتقال  می یابد که مشتری ( یا در ط ل زمانی)یک دارایی زمانی 

33بند 



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

تشخیص تعهدات عملکردي

مبلغ الگوی انتقال تعهدات شرح تعهدات عملکری

۴۸۴ در نقطه ای از زمان فروش نرم افزار حهابداری 
۲۰۹ در ط ل زمان خدمات استقرار نرم افزار حهابداری
۲۴۲ در ط ل زمان ارائه پشتیبانی  نرم افزار مالی
۱6۵ در نقطه ای از زمان ۱۴۰۴تهیه  و تنظیم ص رت سای مالی سال 

1.100 جمع
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زمان شناسایی درآمد

جمع 1۴05 1۴0۴ شرح تعهدات عملکری

۴۸۴ - ۴۸۴ فروش نرم افزار حهابداری 

۲۰۹ ۲۰۹ خدمات استقرار نرم افزار حهابداری

۲۴۲ ۲۰۲
۵/6*۲۴۲

۴۰
۱/6*۲۴۲

ارائه پشتیبانی  نرم افزار مالی

۱6۵ ۱6۵ - ۱۴۰۳تهیه  و تنظیم ص رت سای مالی سال 

1.100 367 733 جمع

باید،می شودایفاعملکردیتعهدکه(زمانییا در طول)واحد تجاری، زمانی 

، یافتده اسدترا که به آن تعهدد عملکدردی تیصدی  معاملهقیمت

. عنوان درآمد عملیاتی شناسایی کندبه

47بند 
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ی؟اگر قیمت فروش مستقل مشخص نبود چ

نباشد،هدهمشاقابلمستقیمبطورمستقلفروشقیمتاگر

کندبرآوردمبلغیبهرامستقلفروشقیمتبایدتجاریواحد

.یابدیصتخصمناسببه گونه ایمعاملهقیمتشودموجبکه

راداردرسیدستانهابهمعق لبط رکهاطلاعاتیتمامبایدمهتقلدفروشقیمتبراوردسنگامتجاریواحد

:جملهاز.بگیردنظردر

بازارشرایط✓

تجاریواحدمختصع امل✓

مشتریطبقهیامشتریدربارهاطلاعاتی✓

79بند 
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(اديپیشنه)روش هاي مناسب برآورد قیمت فروش مستقل كالا یا خدمت 

داختپرمذک رخدماتیاکالاساازایدرداردمایلتفعلیبازاردرمشتریکهقیمتیبراورد✓
.نماید

ومشابهخدماتیاکالاسابرایتجاریواحدرقبایازامدهدستبهسایقیمتبهمراجعه✓
باشدتجاریواحدس دحاشیهوشدهتمامبهایانعکاسجهتقیمتهاانتعدیللزومدص رتدر

رویکرد ارزیابی بازار 
تعدیل شده

سپسوندکپیش بینیراعملکردیتعهدایفایانتظارم ردشدهتمامبهایمی ت اندتجاریواحد✓
.نمایداضافهرامناسبیس دحاشیهمذک ردخدمتیاکالابرای

شده تمامرویکرد بهای
انتظار به  اضافه مورد

حاشیه سود

هر مجم ع از کمراجعه به کل قیمت معامله پستجاری ممکن است قیمت فروش مهتقل را باواحد✓
.  ندقیمتهای فروش مهتقل قابل مشاسده سایر کالاسا یا خدمات تعهدشده در قراردادد براورد ک

رویکرد 
باقیمانده

هیار اگر قیمت فروش مهتقل دو یا چند کالا یا خدمت از کالاسا یا خدمات تعهدشده در قراردادد ب✓
ماتد ترکیبی از است برای براورد قیمت فروش مهتقل ان کالاسا یا خدمتغیر یا نامشخص باشدد ممکن

نیاز باشدروشها م رد

ترکیبی از 
روش های فوق

80بند 
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(دهبا توجه به مثال حل ش)قدم شناسایی درآمد ۵

درامد را 
مشناسایی کردی

قیمت معامله را 
به تعهدات 

تخصیص دادیم

قیمت معامله را 
تعیین کردیم

تعهدات 
عملکری را 
مشناسایی کردی

قرارداد را 
مشناسایی کردی
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:می کندارائهزیرنرخ سایباراخ دمحص لاتمهرمیناشرکت

مثال

قیمت فروش مستقل محصول
ریال7۰۰.۰۰۰.۰۰۰ یخچال
ریال۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰ تل یزی ن
ریال۲۰۰.۰۰۰.۰۰۰ ضبط ص ت
ریال۳۰۰.۰۰۰.۰۰۰ ل  تاپ
ریال۱۵۰.۰۰۰.۰۰۰ سینما خان اده

مشترییککهص رتیدرد۱۴۰۴سالپایانجشن ارهفروشسیاستبراساس
ربعلاوهکنددخریداریسمباراخان ادهسینماوص تضبطتل یزی ند

دادهمازادتخفیفویبهریال۵۰.۰۰۰.۰۰۰مبلغجشن ارهدتخفیفدرصد۲۰
.می ش د
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و تصضبطتل یزی ندیخچالددخترشجهیزیهبرایمشترییک

می کندخریداری(جشن ارهدر)۱۴۰۴سالپایاندرراخان ادهسینما

نگهدارید یسزینهپرداختیاوقیمتدرتغییربدونمی کندت افقولی

گیردنتح یلراتل یزی نویخچالن عروسدمنزلشدنامادهزمانتا

کنترلو۱۴۰۴سالپایاندرخان ادهسینماوص تضبطکنترل)

(می ش دمنتقلمشتریبه۱۴۰۵تابهتاندرتل یزی نوفریزریخچال

۱۴۰۵و۱۴۰۴سال سایدردرامدمحاسبهاستمطل ب

ادامه مثال
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نحوه برخورد با قراردادهاي فروش و نگهداري
به دلیل كمبود فضا یا تغییر برنامه تولید

كنترل منتقل شده است؟

خیر بلی

ل را محص ( فروشنده)تجاری در چنین حالتید واحد
هداری کنترل نمی کندد بلکه خدمات حفاظت و نگ

.دارایی مشتری را به مشتری ارائه می دسد

.بابت نگهدارید تعهدات عملکردی مجزا دارد

پیوست ب86بند 
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ا نه؟در چنین شرایطی، چگونه متوجه شویم كنترل منتقل شده ی

ی تجاری ت انایواحد
یا استفاده از محص ل

ارسال ان به مشتری
.اشددیگر را نداشته ب

را مشتری این ت افق
درخ است کرده 

.باشد

حال حاضرد در
محص ل باید برای
ه انتقال فیزیکی ب

.مشتری اماده باشد

 ان محص ل باید به عن
به محص ل متعلق

ط ر ه مشتری ب
جداگانه قابل 
.تشخیص باشد

پیوست ب87بند 
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تعیین قیمت معامله

قیمت پس از اعمال 
تخفیف جشنواره

قیمت فروش مستقل محصول

۵6۰.۰۰۰.۰۰۰ ریال7۰۰.۰۰۰.۰۰۰ یخچال
۴۰۰.۰۰۰.۰۰۰ ریال۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰ تل یزی ن
۱6۰.۰۰۰.۰۰۰ ریال۲۰۰.۰۰۰.۰۰۰ ضبط ص ت
۱۲۰.۰۰۰.۰۰۰ ریال۱۵۰.۰۰۰.۰۰۰ سینما خان اده

1.240.000.000 ریال1.550.000.000 جمع اولیه
(۵۰.۰۰۰.۰۰۰) تخفیف خرید محص لات خاص

۱.۱۹۰.۰۰۰.۰۰۰ جمع پس از تخفیف
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می گیرد؟تعلقمشتریبهتخفیف ساییچه✓
؟می گیردتعلقمحص لاتکدامبهریالی۵۰.۰۰۰.۰۰۰تخفیف✓
بدسیم؟تخصیصاساسچهبرراریالی۵۰.۰۰۰.۰۰۰تخفیف✓

٪۱۰تخفیفازقبلقیمت•

٪۱۰تخفیفازبعدقیمت•

ازبعدمتقیبراساسمی ش دمنتقلان ساکنترلجشن ارهدرکهمحص لاتیبرای•
ی ش دممنتقلان ساکنترلجشن ارهازبعدکهمحص لاتیبرایودرصد۱۰کهر
درصدی۱۰تخفیفکردنلحاظبدون

چند سوال

:یاداوری
شنده  را تجناری ینک کنالا ینا خندمت تعهدقیمت فروش مهتقلد قیمتی است که واحند

بط ر جداگانه به ان قیمت در شرایط مشابه و به مشتریان مشابه می فروشد
+

غاز قنرارداد در امبنا قیمت فروش مهتقل کالا یا خدمت متمایز برای سر تعهد عملکردی 
.است
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(لیون ریالارقام به می)تخصیص قیمت معامله به تعهدات 

فتخصیص تخفی نسبت قیمت فروش محصول
۲۹.۵ ۵۹٪ ۴۰۰ تل یزی ن
۱۱.۵ ۲۳٪ ۱6۰ ضبط ص ت
۹ ۱۸٪ ۱۲۰ سینما خان اده
۵۰ ۱۰۰٪ 6۸۰

:دبا ت جه به تخصیص تخفیف ف قد قیمت معامله به شرح زیر به تعهدات عملکردی تخصیص می یاب

قیمت نهایی 
تخصیص یافته

قیمت پس از اعمال 
تخفیف جشنواره

قیمت فروش 
مستقل

محصول

۵6۰ ۵6۰ 7۰۰ یخچال
۳7۰.۵ ۴۰۰ ۵۰۰ تل یزی ن
۱۴۸.۵ ۱6۰ ۲۰۰ ضبط ص ت
۱۱۱ ۱۲۰ ۱۵۰ سینما خان اده
۱.۱۹۰ ۱.۲۴۰ ۱.۵۵۰ جمع اولیه
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زمان شناسایی درآمد

زمان شناسایی درآمد قیمت نهایی تخصیص یافته محصول

۱۴۰۵ ۵6۰ یخچال
۱۴۰۵ ۳7۰.۵ تل یزی ن
۱۴۰۴ ۱۴۸.۵ ضبط ص ت
۱۴۰۴ ۱۱۱ سینما خان اده

1.190 جمع اولیه

۱.۱۹۰ بانک ثبت 
حهابداری
۱۴۰۴

۲۵۹.۵ درامد فروش محص لات
۹۳۰.۵ بدسی ناشی از قرارداد

۹۳۰.۵ بدسی ناشی از قرارداد ثبت 
حهابداری
۱۴۰۵۹۳۰.۵ درامد فروش محص لات
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ا  در صورتی که یکی از طرف های قرارداد، تعهد خود ر

طه بین تجاری باید با توجه به رابایفا کرده باشد، واحد

تجاری و پرداخت مشتری، عملکرد واحد

را دربدهی ناشی از قرارداد یا دارایی حاصل از قرارداد

.ارائه کندصورت وضعیت مالی 

یک نکته

تفسیر ؟؟؟؟؟؟؟؟؟؟؟

106بند 
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ی بدهی ناش”و “ دارایی حاصل از قرارداد”این استاندارد از اصطلاحات 

مانع استفاده واحد تجاری از استفاده می کندد اما “از قرارداد

. ی شودنممالی وضعیتص رتبرای اقلام مذک ر درمعادل های جایگزین 

:البته یک شرط دارد

دد باید تجاری از یک معادل جایگزین برای دارایی ناشی از قرارداد استفاده کناگر واحد

 انند بین مالی فراسم نماید تا انها بتاطلاعات کافی برای استفاده کنندگان  از ص رت سای

.دریافتنی سا و دارایی سای حاصل از قرارداد تمایز قائل ش ند

۴۳یک نکته جامانده از استاندارد 
110بند 
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:استزیرص رتبهف رجینگمشهدشرکتفروشطرح

مشهدشرکتبا۱۴۰۵سالپایانتاقراردادی۱۴۰۴اسفندابتدایدرقطعه سازشرکت

درخ استباانبراساسکهواحد۱۳.۰۰۰تامینجهتنم دهمنعقدف رجینگ

.نمایددریافتشرکتاینازمحص لواحد۱۰۰۰ماسیانهقطعه سازدشرکت

ماسه6درواحد6۰۰۰واسفنددرواحد۱۰۰۰)واحد7.۰۰۰کنترل۱۴۰۵ماهشهری رپایانتا

شرکتاضایتقماهابانابتدایازلیکنشدهمنتقلسازقطعهشرکتبه(۱۴۰۵سالنخهت

.استیافتهتغییرواحد۲.۰۰۰ماسیانهبهسازقطعه

۱۴۰۵و۱۴۰۴سال سایدرامدشناساییاستمطل ب

مثال

میلی ن ریال۵.۰۰۰.۰۰۰ واحد۱۵.۰۰۰قیمت ریخته گری سر واحد محص ل تا 

میلی ن ریال۴.۵۰۰.۰۰۰
واحد ۱۵.۰۰۰در ص رت افزایش درخ است از 

(۱۵.۰۰۰بابت واحدسای مازاد بر )
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ه بند وجود هر دو شرط زیرواحد تجاری باید تعدیل قرارداد را در صن رت 

:در نظر بگیردقراردادی جداگانه عن ان 

دامننه قنرارداد بنه دلینل اضنافه کنردن کالاسنا ینا خندمات تعهدشنده( الف

د افزایش یابد؛ ومتمایز

ش قیمدت فدروقیمت قراردادد به مبلغ مابنه ازایی کنه نشنان دسنده( ب

تضنی در کالاسا یا خدمات تعهدشده اضافی و سرگ نه تعندیل مقمستقل

.  ان قیمت جهت انعکاس شرایط ان قرارداد خاص استد افزایش یابد

م؟در چه حالتی، قرارداد جدید در نظر بگیری
21بند 
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(  حالت اول

:داگر  تعدیل قرارداد قرارداد جداگانه نباش

دهد از کالا و خدماتی که تاکن ن ایفا شاگر کالاسا یا خدمات باقیماندهد متمایز 
نباشد

ی واحد تجاری باید تعدیل قرارداد را به گ نه ای به حهاب منظ ر کند که گ ی
.بخشی از قرارداد م ج د است

(یعنی تعدیل درامد عملیاتی بر مبنای اثار انباشته تغییرات)

ب22بند 
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( حالت دوم

:داگر  تعدیل قرارداد قرارداد جداگانه نباش

اشدباز کالا و خدماتی که تاکن ن ایفا شدهد اگر کالاسا یا خدمات باقیماندهد متمایز 

اید به مبلغ مابه ازایی که ب. قرارداد م ج د خاتمه یافته و یک قرارداد جدید منعقد شده استفرمی کنیم 
:تعهدات عملکردی باقیمانده د مجم ع م ارد زیر است

که در ( تشامل مبالغی که قبلاً از مشتری دریافت شده اس)مابه ازای تعهدشده ت سط مشتری (  ۱
براورد قیمت معامله منظ ر شده و به عن ان درامد عملیاتی شناسایی نشده است؛ و

.مابه ازای تعهدشده به عن ان بخشی از تعدیل قرارداد( ۲

الف22بند 
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:تاسشدهمنعقدمجزاییقراردادتعدادافزایشبرایبلی–اولحالت

ت؟آیا تغییر، قرارداد مجزایی اس-سوال براي حل مثال

1.000 * 5.000.000 ۱۴۰۴درامد اسفند 

۵.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ ۱۴۰۴کل درامد سال 

6*1.000 * 5.000.000 ۱۴۰۵ماه اول 6درامد 

3 * 2.000 * 5.000.000 (قرارداد اول)۱۴۰۵ماه پاییز ۳درامد 

1 * 2000 * 5.000.000 ۱۴۰۵ماه زمهتان ۳درامد 
2(قرارداد جدید) * 2000 * 4.500.000

۸۸.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ ۱۴۰۵کل درامد سال 

۹۳.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ سال۲جمع درامد 
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وتاسنشدهمنعقدمجزاییقراردادتعدادافزایشبرایخیر–دومحالت
:استقبلیقراردادتعدیل

ت؟آیا تغییر، قرارداد مجزایی اس-سوال براي حل مثال

15.000 ∗ 5.000.000 + (4.000 ∗ 4.500.000)

19.000
= 4.894.737

1.000 * 4.894.737 ۱۴۰۴درامد اسفند 

۴.۸۹۴.7۳7.۰۰۰ ۱۴۰۴کل درامد سال 

18*1.000 * 4.894.737 ۱۴۰۵درامد سال 

۸۸.۱۰۵.۲6۳.۰۰۰ ۱۴۰۵کل درامد سال 

۹۳.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ سال۲جمع درامد 
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ما به ازاي متغیر

دلایل

ما به ازای 
متغیر

تخفیف

استرداد

مش ق

سایر م ارد 
مشابه

پاداش

جرایم

اعتبار

52بند 
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یکشاملقرارداددرتعهدشدهمابه ازایاگر

غمبلبایدتجاریواحدباشد،متغیرمبلغ

اتخدمیاکالاهاانتقالقبالدرکهمابه ازایی

راستامحقآنبهنسبتمشتری،بهتعهدشده

.کندبرآورد

(نهحفظش كنید تا حفظتون ك)نکته كل یدي 
51بند 
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براورداگرف رجینگمشهدشرکتقبلمثالدر

واحد۱۵.۰۰۰حدازسازقطعهشرکتکهنماید

دربارا۱۴۰۴سالدرامدمبلغبایدمی کنددعب ر

.نمایدلحاظتخفیفگرفتننظر

تشریح مثال با نکته اسلاید قبل
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در متن

قرارداد

به صراحت 
ذکر شده

به صراحت 
ذکر نشده

م نتیجه رویه سای مرس مشتری در
خاص سا یا بیانیه سایتجارید سیاست

ه تجارید ت قع بمنتشرشده واحد
ته داش.... از تخفیفد مش قد یا  جایی

.باشد

د سا و شرایط نشان دسسایر واقعیت
اد تجاری سنگام انعقکه قصد واحد

 ق قرارداد با مشترید پیشنهاد مش
.قیمت به مشتری است

؟از كجا متوجه شویم قرارداد، ما به ازاي متغیر دارد
53بند 
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:از دو روش زیر سرکدام بهتر پیش بینی می کند

به چه میزان–برآورد مابه ازاي متغیر 

دراحتمالاتدبراساسم زون شدهمبالغمجم عانتظاردم ردارزش
یتجارواحدکهص رتیدر.استمابه ازاممکنمبالغازدامنه ای
ارزشباشددداشتهمشابهسایویژگیباقراردادزیادیتعداد
.باشدغیرمتمابه ازایمبلغازمناسبیبراورداستممکنانتظارم رد

ارزش 
انتظارمورد

ممکندیمابه ازامبالغازدامنه ایدرکهاستمبلغیمبلغدمحتمل ترین
در.(قراردادنتیجهمحتمل ترینیعنی)داردراوق عاحتمالبیشترین
مثالدیبرا)باشدداشتهممکننتیجهدوتنهاقراردادکهص رتی
ل ترینمحتمد(خیریامی رسدعملکردپاداشبهتجاریواحداینکه
.اشدبمتغیرمابه ازایمبلغازمناسبیبراورداستممکنمبلغد

محتمل ترین 
مبلغ

54بند 
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تقیمگزارشگری،دورههرپایاندربایدتجاریواحد

وجودمشرایطصادقانهبیانمنظوربهرامعاملهبرآوردی

ورهدطیشرایطدرتغییروگزارشگریدورهپایاندر

بیارزیابه روزآوریشامل)کندبه روزآوریگزارشگری،

.(یرخیااستشدهمحدودمتغیر،مابه ازایبرآورداینکه

دقت شود
60بند 
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۱فازساختجهتقراردادی۱۴۰۵سالدرقدسعمرانومهکنشرکت

سال سایطیونم دهمنعقدریالمیلیارد۵۰.۰۰۰مبلغبهمشهدمالمجتمع

بامتناس وداشتهپیشرفتدرصد۳۰ودرصد۲۰ترتی به۱۴۰6و۱۴۰۵

.استنم دهشناساییدرامدان

ابتشرکاختیاردرپیشترکهمالمشهدمجتمع۲فاز۱۴۰7سالابتدایدر

ولغ مزب رقراردادتعهداتدم قعبهایفایعدمعلتبهب دخاکو

مبلغهبمزب رفازتکمیلبرایقدسعمرانومهکنشرکتباقراردادی

۱۴۰7سالپایانتا۲و۱فازپیشرفتدرصد.شدمنعقدریالمیلیارد۳۰.۰۰۰

.استب دهدرصد۱۵و۴۵ترتی به

1-دو مثال شبیه هم 
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۱فازساختجهتقراردادی۱۴۰۵سالدرقدسعمرانومهکنشرکت

سال سایطیونم دهمنعقدریالمیلیارد۵۰.۰۰۰مبلغبهمشهدمالمجتمع

بامتناس وداشتهپیشرفتدرصد۳۰ودرصد۲۰ترتی به۱۴۰6و۱۴۰۵

.استنم دهشناساییدرامدان

مجتمعدکلیطرحدرتغییربا۱فازدرمی ش دت افق۱۴۰7سالابتدایدر

اقامتیبهدب دشدهپیش بینیتجاریپیشترکهبالابه۱۱طبقاتواحدسای

منعقدریالمیلیارد۳۰.۰۰۰مبلغبهالحاقیقراردادمنظ رسمینبهویابدتغییر

.استب دهدرصد۴۵میزانبه۱۴۰7سالپایانتاپیشرفتدرصد.شد

2-دو مثال شبیه هم 
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(یا سر دو)قیمتیا دامنهتغییر در 

یک قرارداد است که به تایید

.طرف سای قرارداد رسیده است

...ا الحاقیه یا دست ر تغییرد اصلاحیهد متمم ی: عناوینی از قبیلتحت 

تعدیل قرارداد
19بند 
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:منجر به یکی از م ارد زیر استزمانی که 

به ایجاد حقوق و تعهدات الزام آور جدید1)

تغییر حقوق و تعهدات الزام آور موجود2)

ا بطن ر تعدیل قنرارداد می ت انند بنه صن رت کتبنید شنفاسی ین

.  ضمنی طبق رویه سای مرس م تجاری تأیید ش د

تعدیل قرارداد
132بند 
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ید اگر طرف سای قراردادد تعدیل قرارداد را تأی

یری این نکرده باشندد واحد تجاری باید بکارگ

أیید استاندارد را برای قرارداد م ج دد تا زمان ت

.تعدیل قرارداد ادامه دسد

تعدیل قرارداد
19بند 
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دامنهدربارهقراردادطرف هایصورتی کهدرحتی

رنظاختلاف،(دوهریا)تعدیلقیمتیاتعدیل

نهدامدرتغییرقراردادطرف هاییاباشند،داشته

درناظرمتتغییرهنوزاماباشندکردهتأییدراقرارداد

یلتعداستممکننکرده باشند،تعیینراقیمت

.باشدداشتهوجودقرارداد

ه در این حالت باید تمام واقعیتها و شرایط مرتبط از جمل
.  شرایط قرارداد و شواهد دیگر را مدنظر قرار دهد

یک نکته جالب
20بند 
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ازاستفادهبابتد۱۴۰۴دیماهابتدایدرشادیپارکک سهتان

یکهالزمانیمهلتبا)VIPورودیبلیط۱۰۰۰تعدادبازیوسایل

شدهژشارمبلغ.می کندصادر(باقیماندهوجهاستردادامکانبدونو

مبلغبهبلیطاینکهاستریال۵۰.۰۰۰.۰۰۰بلیطسردر

.می رسدفروشبهریال۲۰.۰۰۰.۰۰۰

۱۴۰۴/۱۰/۰۱تاریخبهمرب طثبتاستمطل ب

مثال
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چنیندرعملکردیتعهداتتشخیصبرایتجاریواحد

کالاقالانتبهاولیه،حق الزحمهآیاکهکندارزیابیبایدقراردادهایی

.خیریااستمربوطتعهدشدهخدمتیا

داداسترغیرقابلاولیهحق الزحمهاگرحتیموارد،ازبسیاریدر

آنقرارداد،ایفایبرایبایدتجاریواحدکهباشدفعالیتیبهمربوط

فعالیتدهد،انجامآنبهنزدیکیاقراردادآغازدررافعالیت

.ی شودنممشتریبهتعهدشدهخدمتیاکالاانتقالبهمنجرمذکور

نکته حل این سوال
پیوست ب53بند 
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الاهاکبابتپیش دریافتاولیه،حق الزحمه

بنابراین،واستآتیخدماتیا

آینده،درخدماتیاکالاهاآنارائههنگام

.ودمی ششناساییعملیاتیدرآمدعنوانبه

نکته
پیوست ب53بند 
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ازدرصد۴۰کهنم دهبراوردپارکک سهتان(اولحالت
.نمی گیردقراراستفادهم ردVIPشدهفروختهبلیط سای

VIPامکان برآورد میزان استفاده از كارت 

20.000.000.000 حساب دریافتنی/ نقد 

12.000.000.000حالت اول پیش دریافت درآمد عملیاتی

80.000.000.000 درآمد عملیاتی                   

ازادهاستفعدممیزاننمی ت اندپارکک سهتان(دومحالت
.کندبراورداتکاقابلص رتبهراVIPبلیط سای

20.000.000.000 حساب دریافتنی/ نقد 
حالت دوم

20.000.000.000 پیش دریافت درآمد عملیاتی
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دهانتظار محق بودن نسبت به حق اعمال نش

مبلغبهتنهبقرارداددازناشیبدسیدرباشدداشتهانتظارتجاریواحداگر
حقظارانتموردمبلغبایدباشددمحقمشتریت سطاعمال نشدهحق

مال شدهاعحقالگویبامتناسبرامشتریتوسطاعمال نشده
.ندکشناساییعملیاتیدرآمدعنوانبهمشتری،توسط

دهعدم انتظار محق بودن نسبت به حق اعمال نش

ت سطال نشدهاعمحقمبلغبهنهبتکهباشدنداشتهانتظارتجاریواحداگر
حقانتظارموردمبلغبایدزمانیباشددداشتهحقمشتری

شناساییعملیاتیدرآمدعنوانبهرامشتریتوسطاعمال نشده
.باشدعیدبمشتریتوسطباقیماندهحقاعمالاحتمالکهکند

پیوست ب50بند 
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رداداستغیرقابلحق الزحمهازبخشیاستممکنتجاریواحد

ایرسیا)قراردادتنظیمبرایتحمل شدهمخارججبرانبابترا

.کندمطالبه(اداریامور

نباشند،عملکردیتعهدقرارداد،تنظیمفعالیت هایاگر

پیشرفت،میزاناندازه گیریزماندربایدتجاریواحد

.بگیردنادیدهرا(مرتبطمخارجو)مذکورفعالیت های

.نیستمشتریبهخدماتانتقالنشان دهندهقرارداد،تنظیمفعالیت هایمخارج:علت

نکته پایانی این سوال
پیوست ب55بند 
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ی کندمارائهورودکارتشهربازیخدماتازاستفادهبرایقهرمانانشهربازی

برزیرهاطلاعی.می کندشارژرامزب رکارتخ دنیازبامتناس شخصسرو

:استشدهن شتهخریدمحلدی ارروی

ریال۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰مبلغوشدهفروختهکارت۱۰۰۰بربالغ۱۴۰۴سالدر

.استشدهدریافتوجه

کارت سا٪۹۵استردادبراوردفرضبابابتایناز۱۴۰۴سالدرامد

است؟چقدر

یک مثال و یک نکته

داد در ص رتی که پس از استفاده از خدماتد کارت استر
.سزار ریال ع دت می گردد۵۰ش دد بابت سر کارت مبلغ 
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وندکدریافتمشتریازمابه ازاییتجاریواحدصورتی کهدر

داشتهریمشتبهرامابه ازاآنازقسمتییاتماماستردادانتظار

.ندکشناساییاستردادبدهیبایدتجاریواحدباشد،

که(یدریافتنیا)دریافتیمابه ازایمبلغبهاسترداد،بدهی

 گیریاندازهباشد،محقآنبهنسبتنداردانتظارتجاریواحد

.می شود

بدهی استرداد-نکته 
56بند 
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مهتردشدهفروختهکارت سایازدرصد۹۵کردهبراوردمدیریت

:می گردد

۴7.۵۰۰.۰۰۰ =۵۰.۰۰۰ *۹۵٪ *۱۰۰۰

حل مثال

۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ حهاب دریافتنی/ نقد 

۹۵۲.۵۰۰.۰۰۰ پیش دریافت درامد عملیاتی

۴7.۵۰۰.۰۰۰ بدسی ناشی از استرداد
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مت و تغییر متناظر در قی)بدهی استرداد 

(  دادبدهی ناشی از قرارمعامله و بنابراین 

ت دوره گزارشگری، بابباید در پایان هر

. شودشرایط به  روزآوری تغییر در 

تکمیلی اسلاید قبل
56بند 
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جشن ارهفروشطرح۱۴۰۴ماهاسفنددرمقص دچینیفروشگاه

ازبیشهکمشتریسربهکهص رتبدینگرفتهدنظردرن روزی

خریدبرایدرصدی۳۰تخفیفبنکنددخریدریالمیلی ن۱۰۰

سالفروردین ماهدرخریدبرای(جشن ارهدرخریدتامیزان)

.می کنداعطا۱۴۰۵

۵۰۰۰اهاسفندمفروش سایکلمی  دسدنشانمالیسیهتماطلاعات

خریدریالمیلی ن۱۰۰بالایاندرصد۸۰کهب دهریالمیلیارد

.داشته اند

۱۴۰۴سالدرشناساییقابلدرامدمیزاناستمطل ب•

مثال پیچیده تر
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ان اع اختیار مشتری 
ا برای تحصیل کالاسا ی
خدمات اضافی بط ر 
رایگان یا با تخفیف

اختیار تمدید 
قرارداد 

مش ق سای 
فروش

جایزه به 
مشتری

سایر 
مش ق سا

اعتبار

امتیاز

پیوست ب43بند 
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یا اگر در یک قراردادد واحد تجاری اختیار تحصیل کالاسا

نها در خدمات اضافی را به مشتری اعطا کندد اختیار مذک ر ت

که ص رتی منجر به ایجاد تعهد عملکردی در قرارداد می ش د

دندحق بااهمیتی برای مشتری فراهم ک

:به گ نه ای که

.  بدون انعقاد ان قراردادد به ان حق دست نیابدمشتری 

افیاختیار مشتري براي تحصیل كالاها یا خدمات اض
پیوست ب44بند 
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را واحد تجاری ملزم است قیمت معامله

به نهبی قیمت فروش مهتقلبر مبنای 

( در اینننن مثنننال ؟؟؟؟)تعهننندات عملکنننردی

.تخصیص دسد

رویکرد حل مثال پیش رو
پیوست ب46بند 
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سا ینا خندمات اگر قیمت فروش مهتقل برای اختیار مشتری جهت تحصیل کالا

برآورد رااضافید بط ر مهتقیم قابل مشاسده نباشدد واحد تجاری بایند ان

.کند

ت منی اورد را این براورد باید تخفیفی که مشتری سنگام اعمال اختینار بنه دسن

:منعکس کند و بابت سر دو م رد زیر تعدیل ش د

ار دریافنت سرگ نه تخفیف که مشتری می ت انهت بدون اعمنال اختین( الف

کند؛ و

.میزان احتمال اینکه اختیار اعمال ش د( ب

رویکرد حل مثال پیش رو
پیوست ب46بند 
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بدینگرفتهدنظردرن روزیجشن ارهفروشطرح۱۴۰۴ماهاسفنددرمقص دچینیفروشگاه

برایدرصدی۳۰تخفیفبنکنددخریدریالمیلی ن۱۰۰ازبیشکهمشتریسربهکهص رت

.می کنداعطا۱۴۰۵سالفروردین ماهدرخریدبرای(جشن ارهدرخریدتامیزان)خرید

۸۰کهب دهریالمیلیارد۵۰۰۰اسفندماهفروش سایکلمی  دسدنشانمالیسیهتماطلاعات

.داشته اندخریدریالمیلی ن۱۰۰بالایاندرصد

.استزیرشرحبهتخفیفبنازاستفادهبراورد

۱۴۰۴سالدرشناساییقابلدرامدمیزاناستمطل ب•

مثال پیچیده تر

از کل بن استفاده می کنند درصد6۰
ددرصد بن استفاده می کنن۲۰از  درصد۱۵

از بن استفاده نمی کنند درصد۲۵
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۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰ ۱۴۰۴کل مبلغ فروش در اسفند 

۴۰۰.۰۰۰.۰۰۰
۸۰٪ ×۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰

ن استمیزان فروشی که حائز شرایط دریافت ک پ

7۵.6۰۰.۰۰۰ (تعهدات براوردی)قیمت مهتقل ک پن سا 

(۳۰٪×۱۵٪×۲۰٪×۴۰۰.۰۰۰.۰۰۰( + )۳۰٪×6۰٪×۴۰۰.۰۰۰.۰۰۰)

۴7۵.6۰۰.۰۰۰
7۵.6۰۰.۰۰۰+۴۰۰.۰۰۰.۰۰۰

مجم ع قیمت فروش و ک پن

۳۳6.۴۱7.۱۵7
(۴7۵.6 /۴۰۰ ) ×۴۰۰.۰۰۰.۰۰۰

شدهقیمت تخصیصی به کالای فروخته

6۳.۵۸۲.۸۴۳
(۴7۵.6 /7۵.6 ) ×۴۰۰.۰۰۰.۰۰۰

ه شدهقیمت تخصیصی به ک پن فروخت
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۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰ بانک

۴۳6.۴۱7.۱۵7 درامد فروش محص لات

6۳.۵۸۲.۸۴۳ بدسی ناشی از ک پن سا

۴۳6.۴۱7.۱۵7 =۳۳6.۴۱7.۱۵7 +۱۰۰.۰۰۰.۰۰۰
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کنددفراسممشتریبرایبااسمیتیحقاختیارایناگر

 پرداختپیشاتیخدماتیاکالاسابابتواقعدرمشتری

.می دسدانجام

نکته كلیدي

واحد تجاری درامد عملیاتی را سنگامی شناسایی می کند که 

اختیار منقضی ش د
کالاسا یا خدمات 
بنداتی مزب ر انتقال یا

پیوست ب44بند 



mohsen.Moeinizadeh           0915  63  63  353             Mo.Moeinizadeh@gmail.com   

فقطعادیدفروش سایازغیربه۱۴۰۵ماهفروردیندرکنیدفرض-مثالادامه

درصد۹۰ازمیانگینط ربهازوکردهمراجعهریال۱۱۰.۰۰۰.۰۰۰معادلصاحبان

 ختسوزمانمرورمشم لک پن سامابقیوکرده انداستفادهک پن ساظرفیت

:استشده

۲۳۱.۰۰۰.۰۰۰ بانک

6۳.۵۸۲.۸۴۳ بدسی ناشی از ک پن سا

۲۹۴.۵۸۲.۸۴۳ درامد فروش محص لات

۲۳۱.۰۰۰.۰۰۰ =7۰٪×(۳۰٪ /۹۹.۰۰۰.۰۰۰          )۹۹.۰۰۰.۰۰۰ =۹۰٪ ×۱۱۰.۰۰۰.۰۰۰
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نکته كلیدي

بهرافیاضاخدمتیاکالاتحصیلاختیارمشتریاگر

مهتقلفروشقیمتنشان دسندهکهباشدداشتهقیمتی

برایبااسمیتیحقاختیارایناستدخدمتیاکالاان

باتنهادمزب راختیاراگرحتیدنمی کندفراسممشتری

.باشداعمالقابلقبلیقراردادانعقاد
-----------------------------------------------------------

اید به تجاری پیشنهادی با سدف بازاریابی ارائه کرده است که تنها زمانی بدر چنین م اردید واحد

.حهاب منظ ر ش د که مشتری اختیار خرید کالاسا یا خدمات اضافی را اعمال می کند

پیوست ب45بند 
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براساسکهنم دهمنعقدبازاریابیشرکتیکباقراردادیباتهامشرکت

.استپرداختقابلکمیهی نعن انبهفروشمبلغدرصد۰/۵بربالغان

ریال۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰مبلغبهقراردادی۱۴۰۴ماهبهمنابتدایدر

قراردادعقدهبمنجرومعرفیباتهامشرکتبهبازاریابیشرکتت سط

(۱.۰۰۰*٪۰/۵)ریالمیلیارد۵مبلغبهمرب طهکمیهی نمنظ رسمینبهوشده

بهکالاساازدرصد۲۰کنترلسالپایانتا.استگردیدهپرداختنیز

.(۱۴۰۵سالدرالباقیکنترلانتقال)استگردیدهمنتقلمشتری

مناس حهابداریثبتاستمطل ب

مثال
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مخارج مختص دستیابی به قرارداد

و تجاری بابت دستیابی به قرارداد با مشتری تحمل می کندمخارجی که واحد
اگر قرارداد به دست نمی امدد این مخارج تحمل نمی شد

(.برای مثالد کمیهی ن فروش)

دورههزینه

از صرف نظر)مخارج به ص رت کلی ( ۱
 دتحمل ش( انعقاد یا عدم انعقاد قرارداد

یا

دوره استهلاک دارایی د یک سال یا ( ۲
.کمتر باشد

دارایی

مخارج قابل تخصیص به یک مشتری(۱
باشد 

و

تجاری انتظار داشته باشد مخارج واحد
را مختص دستیابی به قرارداد با مشتری

بازیافت کند

92و 94بند 
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حل مثال

۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰ پیش پرداخت بازاریابی ثبت حهابداری
در زمان دریافت 

۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰وجه نقد و بانک

۴۰۰.۰۰۰.۰۰۰ سزینه بازار یابی ثبت حهابداری
در پایان سال 

۱۴۰۵۴۰۰.۰۰۰.۰۰۰ پیش پرداخت بازاریابی

۱۰۰.۰۰۰.۰۰۰ سزینه بازاریابی ثبت حهابداری
در پایان سال 

۱۴۰۴۱۰۰.۰۰۰.۰۰۰ پیش پرداخت بازاریابی

میلی ن ریال سزینه بازاریابی در ۱۰۰مبلغ ۱۴۰۴در ص رت سای مالی سال 
میلی ن ریال پیش پرداخت بازاریابی در۴۰۰ص رت س د و زیان و  مبلغ 

.ص رت وضعیت مالی ارائه خ اسد شد
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6۰۰بربالغ۱۴۰۴سالدرپیروزخ درویقطعاتشرکت•

میلیارد۱.۰۰۰قیمتبهراخ دمحص لاتازریالمیلیارد

تادادهارحقاینمشتریبهوفروختهنقدیص رتبهریال

تاریخازسال۲تارامحص لاترضایتعدمص رتدر

.نمایداستردادشرطوقیدبدونفروش

شدهفروختهازکالاسایدرصد۲۰حدوددادهنشانتجربه

.می گردداسترداد

مناس حهابداریثبت سایاستمطل ب

مثال
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د شاتباا حاق برگ( یاخادمات)انتقاال محصاولات حهاب منظن ر کنردن برای به

:م ارد زیر را شناسایی کندتمامتجاری باید واحد

تجناری ه واحندمبلغ مابنه ازایی کندرامد عملیاتی بابت محص لات انتقال یافته به( الف

محصن لاتی کنه درامد عملیاتی بابتبنابرایند )انتظار دارد نهبت به ان محق باشد 

؛ (انتظار می رود برگشت داده ش ندد شناسایی نمی ش د

بدسی استرداد؛ و( ب

ت مجندد بابت حق دریافن( شده فروشتمامو تعدیل متناظر در بهای)یک دارایی ( پ

.محص لات از مشتریان در سنگام ته یه بدسی استرداد

رگشتنکته درخصوص انتقال محصول با حق ب
پیوست ب21بند 



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

حل مثال اسلاید قبل

۱۰۰۰ نقد و بانک ثبت حهابداری
شناسایی درامد 
عملیاتی در سال 

۱۴۰۴

۸۰۰ درامدسای عملیاتی

۲۰۰ *لا بدسی ناشی از حق برگشت کا

۴۸۰ بهای تمام شده درامدسای عملیاتی  ثبت حهابداری
شناسایی بهای 
تمام شده درامد 
عملیاتی در سال 

۱۴۰۴

۱۲۰ *دارایی ناشی از حق برگشت کالا 

6۰۰ م ج دی کالا

.دارایی استرداد باید جدا از بدهی استرداد ارائه شود: نکته بسیار مهم*
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بایدتجاریواحدگزارشگریددورهسرپایاندر

قبالدرداردانتظارکهمبالغیازخ دارزیابی

رااشدبمحقانبهنهبتانتقال یافتهدمحص لات

ومعاملهدقیمتاندبامتناظروکندبه روزاوری

تغییرراشناسایی شدهعملیاتیدرامدمبلغنتیجهددر

.دسد

نکته تکمیلی بسیار مهم
پیوست ب23بند 
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محص لبامحص لیکمعاوضه

رایطشکیفیتدن عدسمانازدیگری

(ازهاندیارنگسمانبادیگرمحص لمثالبرای)قیمتو

تبرگشعن انبهمشتریدت سط

.نمی ش دگرفتهنظردر

نکته جالب
پیوست ب26بند 



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

السدرشدهشناساییمحص لاتازکنیدفرضقبلمثالادامهدر
کهشدهبرگشتکالاسادرصد۱۵برگشتدحقمدتپایانتاد۱۴۰۴
:استگردیدهاستردادخریداربهانوجه

ادامه مثال

۲۰۰ *بدسی ناشی از حق برگشت کالا درصد ۵شناسایی 
اده حق برگشت استف

ینشده و استرداد مابق
۱۵۰ وجه نقد
۵۰ درامدسای عملیاتی

۹۰ م ج دی کالا ثبت حهابداری
شناسایی بهای تمام 
شده درامد عملیاتی 

۱۴۰۴در سال 

بهای تمام شده درامدسای عملیاتی ۳۰

۱۲۰ *دارایی ناشی از حق برگشت کالا

تهاتر نمی ش ند *
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دریافتهبنهبتتجاریواحدحقبابتشناسایی شدهدارایی

بایدادداستردبدسیته یهسنگاممشتریازمحص لاتمجدد

مثالدبرای)محص لقبلیدفتریمبلغبهمراجعهباابتداددر

برایانتظارم ردمخارجسرگ نهکهرازپس(م ج دی سا

ارزشدربالق هکاسششامل)محص لاتانمجدددریافت

.ش داندازه گیری(تجاریواحدبرگشتیمحص لات

یک نکته عملیاتی
پیوست ب25بند 
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6۰۰بربالغ۱۴۰۴سالدرپیروزخ درویقطعاتشرکت

میلیارد۱.۰۰۰قیمتبهراخ دمحص لاتازریالمیلیارد

تاادهدراحقاینمشتریبهوفروختهنقدیص رتبهریال

تاریخازسال۲تارامحص لاترضایتعدمص رتدر

.نمایداستردادشرطوقیدبدونفروش

ازق لمعبراوردامکانبازاردبرحاکموضعیتبهت جهبا

.نداردوج داحتمالیبرگشتیکالای

مناس حهابداریثبت سایاستمطل ب

تعدیل شده–مثال قبل 
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حل مثال اسلاید قبل

۱۰۰۰ نقد و بانک ثبت حهابداری
وص ل وجه در 

۱۴۰۴۱۰۰۰سال  لا بدسی ناشی از حق برگشت کا

6۰۰ دارایی ناشی از حق برگشت کالا
ثبت حهابداری
خروج م ج دی 
کالا در سال 

۱۴۰۴6۰۰ م ج دی کالا

ز بعد از گذشت مدت زمان دو سال و یا سر زمان قابلیت براورد معق ل ا

.ایی استمیزان برگشت محص ل فروخته شده فراسم شدد درامد قابل شناس
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ازریالمیلی ن6.۰۰۰مبلغساله۲گارانتیباایرانخ دروشرکت۲۰7دستگاهسرمص بنرخ

شامل)ریانمشتیکهالهخدماتطلاییکارتمشتریددرخ استص رتدرومی باشدمشتری

سربهشکهتگیص رتدرشیشهتع یضوترکیدگیص رتدرلاستیکتع یضوبدنهبیمه

تریمشکهص رتیدر.می ش داضافهص رتحهاببهایبهریالمیلی ن۱۰۰بهایبه(علت

.بپردازدریالمیلی ن۱۵۰مبلغبایدنمایددخریدارییکهالهطلاییکارتفقطبخ اسد

مشتری۳کهفروخته۲۰7دستگاه۱۰تعداد۱۴۰۴اسفند پایانیسفتهدرایرانخ دروشرکت

.استنم دهدریافتریالمیلی ن6۰.۳۰۰مجم عدرنتیجهدروداده سفارشطلاییکارت

بهودمی نماینمراجعهگارانتیازاستفادهبرایمشتریانازدرصد۲۰می دسدنشانقبلیتجارب

.نندمی کتحمیلایرانخ دروشرکبهگارانتیبابتسزینهریالمیلی ن۱۱۰مت سطط ر

؟۱۴۰۴سالدرشناساییقابلدرامدمحاسبهاستمطل ب

مثال
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انواع ضمانت کالا یا خدمت

اجباری

یک تعهد عملکردی جداگانه 
نیهت و صرفا در ص رت لزوم 

مگر تعهد)باید ذخیره اخذ ش د 
(به ارائه خدمت جداگانه باشد

اختیاری

یک تعهد عملکردی جداگانه 
است

.اشدطبق قراردادد قان ن یا رویه سای مرس م تجاری واحد تجاری بمی ت اند ارائه ضمانت

3و 29بند 
پیوست ب
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6۰.۳۰۰ نقد و بانک
۵۹.۸۵۴ ۲۰7درامد فروش 
۴۴6 بدسی ناشی از قرارداد فرروش

6.۰۰۰× ۳= ۱۸.۰۰۰دستگاه خ درو    ۳قیمت فروش مهتق 
۱۵۰× ۳= ۴۵۰عدد کارت طلایی   ۳قیمت فروش مهتقل 

۱۸.۳۰۰× ( ۴۵۰/ ۱۸.۴۵۰= )۴۴6سهم مبلغ دریافتی مرب ط به کارت طلایی    
۱۸.۳۰۰× ( ۱۸.۰۰۰/ ۱۸.۴۵۰+ )7× 6.۰۰۰=۴۴6سهم مرب ط به فروش ماشین    

...... رت دقت ش د در مهاله فرض شده سفته اخر فروش ص رت گرفته در غیر اینص

۲۲۰ سزینه گارانتی
۲۲۰ ذخیره گارانتی

۱۰* ٪۲۰* ۱۱۰= ۲۲۰سزینه گارانتی مرب ط به خدمات عادی     

حل مثال
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ایجادصورتدرراتجاریواحدکهقانونی

محصولاتازناشیآسیبیاخسارت

خسارتپرداختبهملزمتجاری،واحد

.نمی شودعملکردیتعهدموجبمی کند،

مانتنکته در خصوص تعهد عملکري ناشی از ض
پیوست ب33بند 
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فروشفعالیتبهرض یپخششرکت

فراورده سایت سطشدهت لیدمحص لات

این۱۴۰۴سالدر.استمشغ لرض یغذایی

ازریال۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰بربالغشرکت

غذاییفراورده سایشرکتت لیدیرب سای

.می فروشد۱.۲۰۰.۰۰۰.۰۰۰مبلغبهرارض ی

حل مثال
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.دممکن است برای برخی کالاسا اصیل و برای برخی کالاسا نماینده باش

حضور شخص ثالث برای ارتباط با مشتری

نقش اصیل

تعهد عملکردی برای ارائه 
کالاسا یا خدمات معین ت سط 

شخص ثالث

دهنقش نماین

فراسم کردن بهتری برای 
شخص ثالث به منظ ر ارائه 

کالاسا یا خدمات

پیوست ب34بند 
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رایعملیاتدرامددنماینده

یامهحق الزحخالصمبلغبه
درداردانتظارکهکارمزدی

ئهارابهترکردنفراسمازای
ت سطخدماتیاکالاسا
نابهنهبتدیگردشخص
.مایدمی نشناساییباشددمحق

راعملیاتیدرامدداصیل
ه ازاییمابناخالصمبلغبه
الاکقبالدرداردانتظارکه
تنهبتعهدشدهدخدمتیا
اییشناسباشددمحقانبه

می نماید

39و 38بند 
پیوست ب
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اورده سایفرت سطشدهت لیدمحص لاتفروشفعالیتبهرض یپخششرکت

ریال۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰بربالغشرکتاین۱۴۰۴سالدر.استمشغ لرض یغذایی

۱.۲۰۰.۰۰۰.۰۰۰مبلغبهرارض یغذاییفراورده سایشرکتت لیدیرب سایاز

.می فروشد

حل مثال

۱.۲۰۰.۰۰۰.۰۰۰ حهاب دریافتنی/ نقد 
شناسایی درآمد
در حالت اصیل 

بودن

۱.۲۰۰.۰۰۰.۰۰۰ درامد عملیاتی
۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ بهای تمام شده درامد عملیاتی

۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ م ج دی کالا

۱.۲۰۰.۰۰۰.۰۰۰ حهاب دریافتنی/ نقد  شناسایی درآمد
ه در حالت نمایند

بودن
۲۰۰.۰۰۰.۰۰۰ درامد عملیاتی
۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ م ج دی کالا
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برخی شرایط حاکی 
از اصیل بودن

واحد تجاری مهئ ل انجام تعهدات 
یا خ دش یا به واسطه )قراردادی است 

(.یک پیمانکار

واحد تجاری کنترل بر کالا یا خدمتد 
ی از انتقال ان کالا یا خدمت به مشترقبل

دارد

وتجاری اختیار تعیین قیمتواحدمعم لا 
. داردرا ...شرایط تخفیف و پرداخت و 

ی ریهک م ج دی قبل از انتقال به مشتر
با واحد تجاری است 

برخی شرایط حاکی از  
نماینده بودن

واحد تجاری مهئ ل انجام تعهدات 
.قراردادی نیهت

از قبلعدم کنترل بر کالا یا خدمتد 
انتقال ان کالا یا خدمت به مشتری

وتجاری اختیار تعیین قیمتواحدمعم لا 
. نداردرا ...شرایط تخفیف و پرداخت و 

تجاری مالکیت قان نی ممکن است واحد
ت کالا را بط ر م قت قبل از انتقال مالکی
.قان نی به مشتری به دست اورد

پیوست ب40بند 
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مثال

مباحثکتابجلد۱۰۰۰تعداد۱۴۰۴بهمن۱۱تاریخدرمرندیزانتشارات

تادهنم واگذاردرخششنشرفروشگاهبهت زیعجهتراشدهچاپجاری

.نمایدانفروشبهاقدامکتابدجلدرویبرکارمزددرصد۳۰قبالدر

۵۰۰کتابرویبرشدهدرجقیمتوریالسزار۲۰۰کتابشدهتمامبهای

تعداد۱۴۰۵سالدروجلد7۰۰تعداد۱۴۰۴سالپایانتا.استریالسزار

جلد۱۰۰تعداد۱۴۰۵سالپایاندرورفتهفروشکتابازجلد۲۰۰

زانمیاستمطل ب.می ش ددادهع دت(گرفتهص رتت افقبراساس)

؟؟۱۴۰۵و۱۴۰۴سالدرشناساییقابلدرامد
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مانند )تجاری محص لی را به شخص دیگری سرگاه واحد

یان نهنایی انتقال دسد تا ان را به مشنتر( معامله گر یا ت زیع کننده

دسنت هبفروشدد اگر شخص دیگر کنترل محصن ل را بن

محصن ل انتقنالبابنتنباید تجاری نیاورده باشدد واحد

.به شخص دیگرد درامد عملیاتی شناسایی کند

توافق حق العمل كاري
پیوست ب83بند 
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(نشر درخشش)دفاتر حق العمل کار  (انتشارات مرندیز)دفاتر آمر  شرح رویداد

۳۵۰.۰۰۰ نقد ۲۴۵.۰۰۰ دریافتنی.ح

فروش 
ر توسط نش

درخشش
پایان سال )

1404)

۱۰۵.۰۰۰ درامد عملیاتی ۲۴۵.۰۰۰ درامد عملیاتی
۲۴۵.۰۰۰ پرداختنی. ح ۱۴۰.۰۰۰ بهای تمام شده

۱۴۰.۰۰۰ کالای امانی.م
۲۴۵.۰۰۰ =7۰٪ *7۰۰ *۵۰۰.۰۰۰
۱۰۵.۰۰۰ =۳۰٪ *7۰۰ *۵۰۰.۰۰۰

7۰۰ انتظامی.ح.ط
7۰۰ انتظامی. ح

1۴0۴ثبت هاي سال 

(نشر درخشش)دفاتر حق العمل کار  (زانتشارات مرندی)دفاتر آمر  شرح رویداد

۱۰۰۰ انتظامی. ح ۲۰۰.۰۰۰ کالای امانی.م
ارسال کالا

۱۰۰۰ انتظامی.ح.ط ۲۰۰.۰۰۰ م ج دی کالا
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(نشر درخشش)دفاتر حق العمل کار  (انتشارات مرندیز)دفاتر آمر  شرح رویداد
۱۰۰.۰۰۰ نقد 7۰.۰۰۰ دریافتنی.ح

فروش 
ر توسط نش

درخشش
پایان سال )

1405)

۳۰.۰۰۰ درامد عملیاتی 7۰.۰۰۰ درامد عملیاتی
7۰.۰۰۰ پرداختنی. ح ۴۰.۰۰۰ بهای تمام شده

۴۰.۰۰۰ کالای امانی.م
7۰.۰۰۰ =7۰٪ *۲۰۰ *۵۰۰.۰۰۰
۳۰.۰۰۰ =۳۰٪ *۲۰۰ *۵۰۰.۰۰۰

۲۰۰ انتظامی.ح.ط
۲۰۰ انتظامی. ح

1۴0۵ثبت هاي سال 

(نشر درخشش)دفاتر حق العمل کار  (زانتشارات مرندی)دفاتر آمر  شرح رویداد

۱۰۰ انتظامی.ح.ط ۲۰.۰۰۰ م ج دی کالا
الااسترداد ک

۱۰۰ انتظامی.ح ۲۰.۰۰۰ کالای امانی.م
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معیارسای بیانگر ت افق حق العملکاری 

محص لد تا 
وق ع رویدادی زمان

مانند فروش )معیند 

د(محص ل به یکی از مشتریان

کنترلدر 

تجاری باشد؛ واحد

معامله گر برای پرداخت بابت 
تعهد غیرمشروط محص لد 

ه باگرچه ممکن است ملزم)نداشته باشد 

(.پرداخت سپرده شده باشد

دبتوانتجاری واحد

ا برگشت محص ل ی
انتقال محص ل به 
ی شخص ثالث را الزام

کند؛ 

پیوست ب84بند 
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محص لاتازبخشی۱۴۰۴دیماهابتدایدرایرانملاسشرکت(اولمثال

بهساله۲ص رتبهاستریال۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰اننقدیبهایکهراخ د

قابلدرامداستمطل ب.می رساندفروشبهریال۲.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰مبلغ

(سادهبهرهفرضبا)۱۴۰6و۱۴۰۵د۱۴۰۴سال سایدرشناسایی

دو مثال شبیه هم

ساختجهتقراردادی۱۴۰۴دیماهابتدایدرام دبتنپرینشرکت(دوممثال

۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰مبلغبابتاینازونم دهملکنتشرکتمخص صسبلکس

یلتح وساختهبعدسالدومحص لاتمی ش دمقررومی نمایددریافتریال

درمحص لاتمهتقلارزش.(نشدهپیش بینیمبلغینگهداریبابت)گرددمشتری

شناساییقابلدرامداستمطل ب.ب دخ اسدریال۲.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰تح یلتاریخ

(سادهبهرهفرضبا)۱۴۰6و۱۴۰۵د۱۴۰۴سال سایدر
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غمبلبایدصورتیدرتجاریواحدمعامله،قیمتتعییندر

کهدکنتعدیلپولزمانیارزشآثاربابتراتعهدشدهمابه ازای

ایصریحبطور)قراردادطرف هایتوافقموردپرداخت هایزمانبندی

طریقازعمده ایمنافعتجاریواحدیامشتریبرای،(ضمنی

.ندکفراهممشتریبهخدماتیاکالاهاانتقالجهتمالیتأمین

همیتباامالیتأمینجزءدربردارندهقراردادشرایطی،چنیندر

حتصریطریقازاستممکنبااهمیتمالیتأمینجزء.است

طشرایطریقازضمنیبیانیاقرارداددرمالیتأمینتعهد

.باشدداشتهوجود،قراردادطرف هایتوافقموردپرداخت

61بند 
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تبابتعهدشدهمابه ازایمبلغتعدیلهنگامتجاریواحدهدف

برابرلغیمببهعملیاتیدرآمدشناسایی،بااهمیتمالیتأمینجزء

دماتخیاکالاهابرایمشتریبودقراراگرکهاستقیمتیبا

هبخدماتیاکالاهاانتقال(زمانطولدریا)زماندرتعهدشده،

قیمت،(نقدیفروشقیمتیعنی)کندپرداختنقدوجهمشتری

.می کردپرداختخدماتیاکالاهاآنبابترامزبور

.وددرآمد عملیاتی باید معادل قیمت نقدی شناسایی ش

نکته كلیدي
62بند 
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در زمان انتقال کنترل
درامد 
فروش

براساس مدت زمان
/  درامد 

سزینه بهره

ود؟درآمد و هزینه چه زمانی شناسایی ش
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محص لاتازبخشی۱۴۰۴دیماهابتدایدرایرانملاسشرکت(اولمثال
مبلغبهساله۲ص رتبهاستریال۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰اننقدیبهایکهراخ د

اییشناسقابلدرامداستمطل ب.می رساندفروشبهریال۲.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰
(سادهبهرهفرضبا)۱۴۰6و۱۴۰۵د۱۴۰۴سال سایدر

حل مثال اول

۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ دارایی ناشی از قرارداد درزمان 
رلانتقال کنت

۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ درامد عملیاتی
معادل قیمت نقدی

۱۲۵.۰۰۰.۰۰۰ دارایی ناشی از قرارداد در پایان سال 
1404

۱۲۵.۰۰۰.۰۰۰ درامد بهره
1.000.000.000*3/24

۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰ دارایی ناشی از قرارداد در پایان سال 
1405

۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰ درامد بهره

1.000.000.000*12/24
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محص لاتازبخشی۱۴۰۴دیماهابتدایدرایرانملاسشرکت(اولمثال
مبلغبهساله۲ص رتبهاستریال۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰اننقدیبهایکهراخ د

اییشناسقابلدرامداستمطل ب.می رساندفروشبهریال۲.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰
(سادهبهرهفرضبا)۱۴۰6و۱۴۰۵د۱۴۰۴سال سایدر

ادامه-حل مثال اول 

۳7۵.۰۰۰.۰۰۰ دارایی ناشی از قرارداد در زمان 
تسویه حساب

۳7۵.۰۰۰.۰۰۰ درامد بهره
1.000.000.000*9/24

۲.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ نقد در زمان 
تسویه حساب

۲.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ دارایی ناشی از قرارداد
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شرکتمخص صسبلکسساختجهتقراردادی۱۴۰۴دیماهابتدایدرام دبتنپرینشرکت(دوممثال

سالدومحص لاتمی ش دمقررومی نمایددریافتریال۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰مبلغبابتاینازونم دهملکنت

تاریخدرص لاتمحمهتقلارزش.(نشدهپیش بینیمبلغینگهداریبابت)گرددمشتریتح یلوساختهبعد

۱۴۰6و۱۴۰۵د۱۴۰۴سال سایدرشناساییقابلدرامداستمطل ب.ب دخ اسدریال۲.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰تح یل

(سادهبهرهفرضبا)

حل مثال دوم

۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ وجه نقد درزمان 
۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰رلانتقال کنت بدسی ناشی از قرارداد

معادل مبلغ دریافتی

۱۲۵.۰۰۰.۰۰۰ سزینه بهره در پایان سال 
1404۱۲۵.۰۰۰.۰۰۰ بدسی ناشی از قرارداد

1.000.000.000*50%*(3/12)

۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰ سزینه بهره در پایان سال 
1405۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰ بدسی ناشی از قرارداد

1.000.000.000*50%
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ساختجهتقراردادی۱۴۰۴دیماهابتدایدرام دبتنپرینشرکت(دوممثال

ریال۱.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰مبلغبابتاینازونم دهملکنتشرکتمخص صسبلکس

گرددمشتریتح یلوساختهبعدسالدومحص لاتمی ش دمقررومی نمایددریافت

تح یلتاریخدرمحص لاتمهتقلارزش.(نشدهپیش بینیمبلغینگهداریبابت)

د۱۴۰۴سال سایدرشناساییقابلدرامداستمطل ب.ب دخ اسدریال۲.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰

(سادهبهرهفرضبا)۱۴۰6و۱۴۰۵

ادامه-حل مثال دوم

۳7۵.۰۰۰.۰۰۰ سزینه بهره در زمان 
تسویه حساب

۳7۵.۰۰۰.۰۰۰ بدسی ناشی از قرارداد
1.000.000.000*50%*(9/12)

۲.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ بدسی ناشی از قرارداد در زمان 
تسویه حساب

۲.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ دراِمد عملیاتی
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نرخکردنمشخصبابتوانداستممکنتجاریواحد

هدشدهتعمابه ازایاسمیمبلغفعلیارزشکهتنزیلی

درتخدمایاکالاهابابتمشترینقدیپرداختبارا

ربرابمشتریبهآنهاانتقال(زمانطولدریا)زمان

.نمایدتعیینرانظرموردنرخمی کند،

با چه نرخی
65بند 
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ادقراردآغازدراگرکهتنزیلینرخبا

بینجداگانهمالیتأمینمعاملهیک

نآمی شد،انجاممشتریوتجاریواحد

.رفتمی گقراراستفادهموردتنزیلنرخ

حالت صحیح تر–با چه نرخی 
65بند 
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م ردپلی اتیلنل له سایساختجهت۱۴۰۴سالابتدایدرخراسانخ شنامشرکت

:استنم دهمنعقدزیرشرایطباقراردادشیرازشهردارینیاز

کالاتح یلباسمزمانریالمیلیارد۳۰مبلغپیش  دریافت❑

کالاتح یلازبعدسال۳ریالمیلیارد6۰مبلغدریافت❑

عن انبه)ساله۵تضمیندورهشدنطیازبعدریالمیلیارد۱۰مبلغدریافت❑

(کارانجامحهنسپرده

درصد۲۵می رسانددبلندمدتمبنایبهرانقدیمبنایکهنرخیقرارداددبراساس

.می باشددرصد۲۰خ شنامشرکتبرایاضافیاستقراضنرخحالیکهدراست

مناس حهابداریثبت سایاستمطل ب

مثال پیچیده تر



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

وتعهدشدهمابه ازایبینتفاوتکهصورتیدر

ازیرغدلایلیبهخدمت،یاکالانقدیفروشقیمت

ایجادتجاریواحدیامشتریبرایمالیمنابعتأمین

دلیلابمتناسبمبالغآنبینتفاوتوباشد،شده

شناساییبهرههزینهیادرآمدباشد،تفاوت

.نمی شود

نکته بسیار بسیار مهم
پ63بند 
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حل مثال پیچیده تر

۳۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ وجه نقد درزمان 
انتقال 
۳۴.7۲۲.۲۲۲.۲۲۲کنترل دارایی حاصل از قرارداد

۱۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ سپرده حهن انجام کار دریافتنی
7۴.7۲۲.۲۲۲.۲۲۲ درامد عملیاتی

60.000.000.000 ∗
1

1 ∗ 20٪
3 = 34.722.222.222

مانده طلب پایان دورهدرآمد مالی شناسایی شده پایان سالمانده طلب ابتدای دورهسال

140434,722,222,222 6,944,444,444 41,666,666,666 

140541,666,666,666 8,333,333,333 50,000,000,000 

140650,000,000,000 10,000,000,000 60,000,000,000 
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ادامه-حل مثال پیچیده تر 

6.۹۴۴.۴۴۴.۴۴۴ دارایی حاصل از قرارداد در پایان 
14046.۹۴۴.۴۴۴.۴۴۴سال  درامد بهره

34.722.222.222 * 20% = 6.944.444.444

۸.۳۳۳.۳۳۳.۳۳۳ دارایی حاصل از قرارداد در پایان 
1405۸.۳۳۳.۳۳۳.۳۳۳سال  درامد بهره

(34.722.222.222 + 6.944.444.444)* 20% = 8.333.333. 333

۱۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ دارایی حاصل از قرارداد در پایان 
1406۱۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰سال  درامد بهره

(34.722.222.222 + 6.944.444.444+8.333.333.333)* 20% = 10.000.000.000

6۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ وجه نقد دریافت 
6۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰قسط دوم دارایی حاصل از قرارداد

۱۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ وجه نقد دریافت 
سپرده حسن 

۱۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰انجام کار یسپرده حهن انجام کار دریافتن
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قراردادآغازازپستجاریواحد

درییرتغبابتراتنزیلنرخنباید

تغییررنظی)شرایطسایریاسودنرخ های

.ندکبه روز آوری(مشتریاعتباریریسکارزیابیدر

نکته كلیدي–با چه نرخی 
65بند 
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خدماتدیاکالاسابابتمشتریاگر

دیزمانبنوباشددادهانجامپیش پرداخت

درمذک ردخدماتیاکالاساانتقال

تامینجزءقرارداددباشدمشتریاختیار

.ندارداسمیتبامالی

اول-دو نکته 
الف63بند 
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طت ستعهدشدهمابه ازایمبلغعمدهقهمتاگر

ه ازایمابزمانبندییامبلغوباشدمتغیرمشترید

اتیرویدادیکوق ععدمیاوق عبرمبنایمذک رد

یهتدنمشترییاتجاریواحدکنترلدراساساًکه

.ندارداسمیتبامالیتامینجزءقراردادکنددتغییر

دوم-دو نکته 
ب63بند 
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آغازدرتجاریواحداگرعملی،اقتضاییکعنوانبه

یاالاکانتقالبینزمانیدورهکهباشدداشتهانتظارقرارداد

تپرداخومشتریبهتجاریواحدتوسطتعهدشدهخدمت

کمتریایکسالمذکور،خدمتیاکالابابتمشتریتوسط

رادهتعهدشمابه ازایمبلغتجاریواحدنداردضرورتی،باشد

.کندتعدیلبااهمیت مالیتأمینجزءآثاربابت

نکته پایانی این بخش
64بند 
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ازاستفادهحق۱۴۰۴دیماهابتدایدرقراردادیطیپیرادلنبات

میلی ن۱۰۰.۰۰۰دریافتمقابلدرسال۴مدتبهراخ دل گ ی

طبقمناض.استفروختهعراقکش ردرکنندهت لیدیکبهریال

نیز«قندجذبدمعقابلیتبانبات»ت لیدفرم لگرفتهص رتت افق

سروشفرازایبهشدهمقرروگرفتهقرارعراقیشرکتاختیاردر

.دارددریافتریالمیلی ن۱مبلغمزب ردفرم لبانباتکیل 

.استفروختهنباتکیل 7۰.۰۰۰عراقیشرکتد۱۴۰۴سالپایاندر

مثال



mohsen.Moeinizadeh           0915  63  63  353             Mo.Moeinizadeh@gmail.com   

اعطای مجوز
اختراعد علائم حق؛ وفرانشیز-فیلمد م سیقی و سایر اشکال رسانه و سرگرمی-نرم افزار و فناوریبابت م اردی از قبیل )

(تکثیرتجاری و حق

غیرمتمایز از سایر 
خدمات و کالاسا

به عن ان یک تعهد 
عملکری منفرد دیده 

.می ش د

متمایز از سایر 
خدمات و کالاسا

سر کدام تعهد مجزا 
.دیده می ش د

پیوست59تا 56بند 
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اعطایبهتعهدبایدزیر،معیارهایاحرازصورتدرتجاریواحد

ابحسبه،زمانطولدرایفاشدهعملکردیتعهدعنوانبهرامجوز

کند؛منظور

دسدانجامارساییفعالیتمشتریدمعق لانتظاریاقراردادالزامطبقتجاریواحد(الف

.باشدهداشتعمدهتأثیردارددحقانبهنهبتمشتریکهفکریداراییبرکه

یانفیماثارمعرضدرمهتقیمبط ررامشتریمج زدطریقازمنتقل شدهحق(ب

ودسد؛قراراستدشدهمشخصتجاریواحدسایفعالیتمثبت

.نش دریمشتبهخدمتیاکالاانتقالبهمنجروق عدزماندرمذک ردسایفعالیت(پ

زمان شناسایی درآمد حاصل از دارایی فکري
64و 61بند 

پیوست ب
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یتجارواحدتعهدماهیتنشود،فراهمقبلاسلایدمعیارهایاگر

هماندرتجاریواحدفکریداراییازاستفادهحقکردنفراهم

تاسزمانازنقطه ایدر(قابلیتیاشکلنظراز)موجودوضعیت

.می شودمنتقلمشتریبهمجوزکه

اعطایزماندررامجوزازاستفادهمی تواندمشتریعبارتیبه

راآنازحاصلباقیماندهمنافعتمامتقریباًوکندهدایتمجوز،

.آورددستبه

هاگر معیارهاي اسلاید قبل محقق نش
پیوست ب65بند 
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۱۰۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ وجه نقد دریافت وجه 
در زمان انعقاد

۱۰۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰قرارداد بدسی ناشی از قرارداد 

حل مثال

۱۲.۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰ بدسی ناشی از قرارداد  شناسایی 
درآمد حق 
استفاده از 

۱۲.۵۰۰.۰۰۰.۰۰۰علائم تجاری درامد عملیاتی

7۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰ دارایی حاصل از قرارداد شناسایی 
درآمد حق 
استفاده از 
7۰.۰۰۰.۰۰۰.۰۰۰دفرمول تولی درامد عملیاتی



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

بلقراتجاریواحدفکریداراییازاستفادهحقکهمجوزیبابت

زمجوازمی تواندمشتریآنطیکهمی کندفراهمدوره ایشروعاز

لقابعملیاتیدرآمدآورد،دستبهراآنمنافعونمایداستفاده

.نیستشناسایی

دیگرگونه ایبهیا)کردنفراهمزمانازقبلاگرمثال،برای

ندبتوامشتریکهمشتریبرایرمزیک(دادنقراردسترسدر

شروعنرم افزارمجوززمانیدورهکند،استفادهنرم افزارازبلافاصله

یا)کردنفراهمازقبلراعملیاتیدرآمدنبایدتجاریواحدشود،

.ندکشناساییمذکوررمز(دادنقراردسترسدردیگرگونه ایبه

نکته پایانی این بخش
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اوراشافزارینرمشرکتمی ش ددمقررقراردادیطی

سههم بهم دیانسامانهسیهتمزیرفروشمقابلدر

هم سهاینبعدیسرمایهافزایشدردنمادام زشی

.دارددریافتراریالی۱.۰۰۰.۰۰۰عادیسهم۲۰تعداد

مناس حهابداریثبتاستمطل ب

مثال
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تری برای تعیین قیمت معامله در قراردادسایی که مش

جاری تمابه ازا را به ص رت غیرنقد تعهد می کندد واحد

را( دییا تعهد مابه ازای غیرنق)باید مابه ازای غیرنقدی 

منصفانهارزشبه

.اندازه گیری کند

نکته كلیدي سوال
67بند 
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۳.۰۰۰.۰۰۰ارزش منصفانه سهام مزب ر در تاریخ فروش  ( حالت اول

.ریال است۴.۰۰۰.۰۰۰ریال و در تاریخ تح یل به شرکت اوراش 

6۰.۰۰۰.۰۰۰ حهاب دریافتنی زمان فروش 
6۰.۰۰۰.۰۰۰کالا درامد فروش

6۰.۰۰۰.۰۰۰ سرمایه گذاری سهام نماد زمان تحویل 
6۰.۰۰۰.۰۰۰سهام حهاب دریافتنی
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مابه ازایمنصفانهارزشنت اندتجاریواحداگر

بط رراامابه ازبایدکنددبراوردمعق لبط رراغیرنقدی

کالاساقلمستفروشقیمتبهمراجعهباغیرمهتقیمد

ازایرد(مشتریطبقهیا)مشتریبهتعهدشدهخدماتیا

.نمایداندازه گیریمذک ردمابه ازای

تکمیل نکته كلیدي
68بند 
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ت ارزش منصفانه سهام مزب ر مشخص نیهت ولی قیم( حالت دوم

.ریال است۵۰.۰۰۰.۰۰۰فروش مهتقل زیرسیهتم سامانه م دیان

۵۰.۰۰۰.۰۰۰ حهاب دریافتنی زمان فروش 
۵۰.۰۰۰.۰۰۰کالا درامد فروش

۵۰.۰۰۰.۰۰۰ سرمایه گذاری سهام نماد زمان تحویل 
۵۰.۰۰۰.۰۰۰سهام حهاب دریافتنی
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داولیهم ادمثالدبرای)خدماتیاکالاساتأمیندرمشتریاگر

ت سطقراردادایفایتههیلبرای(کارنیروییاتجهیزات

یااکندارزیابیبایدتجاریواحدکنددمشارکتتجاریدواحد

.خیریااستاوردهدستبهرامزب رخدماتیاکالاساکنترل

رااتخدمیاکالاسااینکنترلدکه ص رتدربایدتجاریواحد

.ردگینظردرمشتریازدریافتیغیرنقدیمابه ازایعن انبه

حالت خیلی خاص
70بند 
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مهرماهدرداستمشغ لبرقیم ت رت لیدبهکهتجارتساتیاشرکت

نم دهدمنعقزیرشرایطباال نزنجیره ایفروشگا ه سایباقراردادی۱۴۰۴

:است

غمبلبهفروشگاهدرارائهجهتبرقیم ت رازعدد7.۰۰۰تح یل❑

ریال۲.۰۰۰.۰۰۰

۱۰.۰۰۰.۰۰۰مبلغبهتبلیغاتیاستندساختوطراحیسزینهپرداخت❑
وشفرازپسفروشگاه سربهتجارتساتیاشرکتت سطریال

(عدد7۰۰۰)قرارداددرشدهت افقحدنصاب

۵.6۰۰السپایانتاکهص رتیدرمناس حهابداریثبتاستمطل ب

.ش دفروختهکالاعدد

مثال

+
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 .

مابه ازاي قابل 

پرداخت به 

مشتري

مبالغ نقدی قابل 
پرداخت به 
مشتری

مبالغ نقدی قابل پرداخت
به اشخاص دیگری که 
کالاسا یا خدمات 

تجاری را از مشتری واحد
خریداری می کنند

...

اعتبار یا ک پن 
تخفیف

71بند 
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راریمشتبهپرداختقابلمابه ازایبایدتجاریواحد

درآمدکاهشبنابراینومعاملهقیمتکاسشعن انبه

مشتریبهپرداختاینکهمگربگیرددنظردرعملیاتی

بهمشتریکهباشدمتمایزیخدمتیاکالاقبالدر

.می کندمنتقلتجاریواحد

نکته كلیدي
72بند 
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حل مثال اسلاید قبل

۱۰.۰۰۰.۰۰۰ ما به ازای پرداختی به مشتری

۱۰.۰۰۰.۰۰۰ حهاب پرداختنی

۱۱.۲۰۰.۰۰۰.۰۰۰ نقد و بانک/ حهاب دریافتنی 

۸.۰۰۰.۰۰۰ ما به ازای پرداختی به مشتری

۱۱.۱۹۲.۰۰۰.۰۰۰۰ درامد عملیاتی
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یاکالابابتمشتری،بهپرداختقابلمابه ازایاگر

ریتجاواحدبهمشتریکهباشدیمتمایزخدمت

ایکالاخریدبایدتجاریواحدمی کند،منتقل

کندمنظورحساببهشیوه ایهمانبهراخدمت

حساببهراعرضه کنندگانازخریدهاسایرکه

.می نمایدمنظور

نکته ساده ولی كاربردي–( 1)تکمیلی 
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ازمشتریبهپرداختقابلمابه ازایمبلغاگر

کهمتمایزیخدمتیاکالامنصفانهارزش

تربیشمی کنددریافتمشتریازتجاریواحد

رامازادمبلغاینبایدتجاریواحدباشد،

.بگیردنظردرمعاملهقیمتکاهشعنوانبه

بلنکته پیچیده تر از اسلاید ق–( 2)تکمیلی 
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الاکمنصفانهارزشنتواندتجاریواحداگر

قولمعبطوررامشتریازدریافتیخدمتیا

داختپرقابلمابه ازایتمامبایدکند،برآورد

بههمعاملقیمتکاهشعنوانبهرامشتریبه

.بگیردحساب

قبلنکته پیچیده تر از اسلاید–( ۳)تکمیلی 
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تجاری مابه ازا را پرداختواحد
ت می کند یا متعهد به پرداخ

حتی اگر )مابه ازا می شود 
ی به رویداد آتپرداخت مشروط

(.  باشد

الاها تجاری بابت انتقال کواحد
، یا خدمات مرتبط به مشتری
درآمد عملیاتی شناسایی 

می کند؛ 

نکته قبل۳تکمیلی 

تجاری  دد واحدنظر گرفته شعن ان کاسش قیمت معامله دراگر مابه ازای قابل پرداخت به مشترید به

از رویندادسای زینرد سنر وقن ع یکنی( یا در ط ل زمان)باید کاسش درامد عملیاتی را در زمان 

:باشدد شناسایی کنددیرترکدام که 

73بند 
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جهتقراردادی۱۴۰۴اسفندماهدرناوکامنیتیتجهیزاتنص شرکت
۲۰خریدشاملپیروزخ درویقطعاتشرکتطبقه۳ساختمانتجهیز
بهجمعاْ (دوربین۲ورودیدربودوربین6طبقهسر)اننص ودوربین

انعقاددزماندرراقراردادمبلغ٪۲۰ونم دمنعقدریالمیلی ن۲.۰۰۰مبلغ
زیررحشبهقرادادانعقادزماندرشدهانجامسزینهبراورد.استکردهدریافت
:است

ولیشدهنص محلدروشدهخریداریدوربین ساسمه۱۴۰۴سالپایانتا
.استنشدهراه اندازی

مثال

دهبهای پیش بینی ش شرح خدمات قابل ارائه
میلی ن ریال7۰۰ خرید دوربین
میلی ن ریال۲۵۰ مانیت ر
میلی ن ریال۲۰۰ دستمزد راه اندازی دوربین سا
میلی ن ریال۵۰ دستمزد راه اندازی مانیت ر
میلی ن ریال۵۰ ....(سیم و )سایر سزینه سا 
میلیون ریال1.200 جمع
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حل

۴۰۰ نقد و بانک

۴۰۰ بدسی ناشی از قرارداد

۹۸۳ دارایی حاصل از قرارداد

۲۴6 بدسی ناشی از قرارداد

۱۲۲۹ درامد عملیاتی

۳7.۵ (=۹۰۰/۱۲۰۰ * )۵۰
7۳7.۵ =۳7.۵ +7۰۰

۱۲۲۹=۲۰۰۰(*7۳7.۵/۱۲۰۰)
۲۴6( =7۳7.۵/۱۲۰۰* )۴۰۰



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

انزمط لدرکهعملکردیتعهدسربرای

درامدبایدتجاریواحدمی ش ددایفا

طریقاززمانط لدرراعملیاتی

تعهداملکایفایدرپیشرفتاندازه گیری

.کندشناساییمذک رعملکردی

اندازه گیري پیشرفت
40بند 
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ت
ی پیشرف

دازه گیر
ی ان

ش ها
رو

روش های 
مبتنی بر 
خروجی 

بررسی عملکرد تکمیل شده تا آن تاریخ

دست آمدهارزیابی نتایج به

دستیابی به مقاطع مشخص

واحدهای تحویل داده شده 

روش های 
مبتنی بر 
ورودی 

منابع مصرف شده

ساعات کار صرف شده

مخارج تحمل شده

زمان سپری شده یا ساعات کارکرد ماشین آلات

(به شرط یکنواخت بودن)خط مستقیم

الا یا خدمتی در تعیین روش مناس  برای اندازه گیری پیشرفتد باید ماسیت ک
.که متعهد است به مشتری منتقل کند را مدنظر قرار دسد

14بند 
پیوست ب
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(سمیرحهابداران)حهی مانیارحهابرسیم سهه

وعلمپارکباساله۳قراردادی۱۴۰۴ماهبهمندر

اتخدمانبراساسومی کندمنعقدخراسانفناوری

لقبادررافناوریوعلمپارکستادیواحدمالی

۱۴۰۵د۱۴۰۴سال۳برایریالمیلیارد6.۰۰۰دریافت

.دادخ اسدارائه۱۴۰6و

است؟چقدرسال ساازسریکدرامدسهم

مثال
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ه ای تصویر صادقانرویکردی که 

تجاری برای از عملکرد واحد

ایفای کامل تعهد عملکردی 

....منعکس می کند

كدام رویکرد، خروجی یا ورودي؟؟؟
15بند 

پیوست ب
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مدل كامل–Cost to Costمحاسبه درصد پیشرفت كار به روش 

ت درصد پیشرف=شده انباشتهمخارج تحمل-مصالح پای کار -مبالغ پرداختی به پیمانکار جزء قبل از انجام کار-مخارج تامین مالی 
کار مخارج تحمل شده انباشته+مخارج براوردی تکمیل پیمان-مخارج تامین مالی 

مخارج تحمل شده انباشته
درصد پیشرفت کار=

همخارج تحمل شده انباشت+مخارج براوردی تکمیل پیمان

:مدل ساده و كلی

:مدل جامع و كامل
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رلکنتانتقالوتجاریواحدورودی هایبیناگر

وجودمستقیمرابطهمشتری،بهخدماتیاکالاها

ج دو/مالیتامینمخارج/اولیهم ادسدررفتمخارجمثالدرایب)باشدنداشته

دردبایتجاریواحد،(...نشدهتح یلشدهساختهیاساختجریاندرکالای

میزانپیشرفت،اندازه گیریازهدفراستای

.نمایدتعدیلراپیشرفت

نقطه ضعف روش هاي مبتنی بر ورودي
19بند 

پیوست ب
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بابتریالمیلیارد7۰۰مبلغبهقراردادیپیمانکارعن انبهپارمیداشرکت

یناباارتباطدرزیراطلاعات.استکردهمنعقدسال۳طیپلیکساخت

:(ریالمیلیاردبهارقام)استدستدرپیمان

هیهتوپیمانسزینهودرامدشناساییبامرتبطثبت سای:استمطل ب
.سالهسهمقایهه ایزیانوس دص رت

شناسایی سود و زیان پیمان–مثال 

سال سوم سال دوم سال اول

۵۵۰ ۴۵۰ ۱7۰ انباشتهشدهتحملمخارج

- ۱۵۰ ۳۵۰ تکمیلجهتلازمبراوردیمخارج

7۰۰ ۵۰۰ ۲۰۰ ارسالی وضعیتص رت

7۰۰ ۴۹۰ ۱۸۰ شدهتایید وضعیتص رت

۱۰ ۲۰ کارپایمصالح
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ب طمر(مشخصانتظارم ردقراردادیا)قراردادبهمهتقیمبط رکهمخارجی

:استزیرم اردازیکسرشاملمی ش دد

مشتریبهتقیممهبط رراتعهدشدهخدماتکهکارکنانیدستمزدوحق قمثالدبرای)مهتقیمدستمزد(الف

؛(می کنندارائه

؛(مشتریبهتعهدشدهخدماتارائهبرایمصرف شدهملزوماتوم ادمثالدبرای)مهتقیمم اد(ب

ومدیریتمخارجدمثالبرای)استمرب طقراردادفعالیتهاییاقراردادبهمهتقیمبط ر(پ

؛(ادقراردایفایبرایاستفادهم رداجاره ایداراییهایوتجهیزاتدابزارالاتاستهلاکوبیمهقرارداددبرنظارت

واست؛مشتریحهاببهاحتهابقابلقرارداددطبقکهمخارجی(ت

داددقراربهدیگرشخصیککردنوارددلیلبهتنهاکهمخارجیسایر(ث

.(دومدستپیمانکارانبهپرداختمثالدبرای)می ش دتحمل

مخارج مرتبط با قرارداد
98بند 
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:دکنشناساییسزینهعن انبهوق عدزماندررازیرمخارجبایدتجاریواحد

استدیمشترحهاببهاحتهابقابلقراردادطبقکهمخارجیاستثنایبه)اداریوعم میمخارج(الف

؛(کندارزیابی۹۸بندطبقرامذک رمخارجبایدتجاریواحدم ردایندرکه

قراردادایفایمنظ ربهمنابعسایریاکارنیرویاولیهدم ادسدررفتمخارج(ب

است؛نشدهمنعکسقراردادقیمتدرکه

تعهداتیا)قرارداددرمندرجایفاشدهعملکردیتعهداتبهکهمخارجی(پ

یعنی)اشدمی بمرتبط(استشدهایفاانازبخشیکهقرارداددرمندرجعملکردی

و؛(گذشتهعملکردبامرتبطمخارج

تعهداتبامرتبطدسدتشخیصنمی ت اندتجاریواحدکهمخارجی(ت

کهعملکردیعهداتتیا)ایفاشدهعملکردیتعهداتبامرتبطیااستایفانشدهعملکردی

.(استشدهایفاانازبخشی

شرایط شناسایی دارایی
99بند 
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سال سومسال دومسال اولشااااااااارح

۱7۰۲۸۰۱۰۰پیمان در جریان پیشرفت

۱7۰۲۸۰۱۰۰/....ان.اس/پ.ح/بانک

ثبت هزینه های پیمان

عیتثبت مخارج و ثبت تایید صورت وض–حل مثال 

سال سومسال دومسال اولشااااااااارح

۱۸۰۳۱۰۲۱۰کارفرما-دریافتنی.ح

۱۸۰۳۱۰۲۱۰دارایی حاصل از قرارداد

ثبت تایید صورت  وضعیت
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:سال سوم:سال دوم:سال اول

۲۹=%
۲۰-۱7۰

7۳=%
۱۰-۴۵۰

۱۰۰=%
۵۵۰

۳۵۰+۱7۰۱۵۰+۴۵۰۵۵۰

ارمحاسبه درصد پیشرفت ك–حل مثال 



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

سال سومسال دومسال اولشااااااااارح

۲۰۳۳۰۸۱۸۹دارایی حاصل از قرارداد
۲۰۳۳۰۸۱۸۹درآمد پیمان

ثبت شناسایی درآمد

همحاسبه و ثبت درآمد و  بهاي تمام شده هر دور–حل مثال 

(7۰۰× ۲۹%)-۰=۲۰۳یا                 7۰۰×( ۲۹%-۰%=)۲۰۳:                   سال اول
(7۰۰× 7۳%)-۲۰۳= ۳۰۸یا             7۰۰×( 7۳%-۲۹%=)۳۰۸:                   سال دوم
(7۰۰× ۱۰۰%)–۵۱۱= ۱۸۹یا       7۰۰×( ۱۰۰%-7۳%=)۱۸۹:                  سال س م

سال سومسال دومسال اولشااااااااارح

۱۵۰۲۹۰۱۱۰بهای تمام شده پیمان
۱۵۰۲۹۰۱۱۰پیمان در جریان پیشرفت

ثبت بهای تمام شده پیمان
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صورت سود وزیان -حل مثال 

صورت سود و زیان-شرکت پارمیدا 

سال 
سال سال دوماول

س م

۲۰۳۳۰۸۱۸۹درآمد پیمان

بهای تمام شده 
(۱۱۰)(۲۹۰)(۱۵۰)پیمان

۵۳۱۸7۹انسود ناخالص پیم
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رایبروشیکبکارگیریهنگامتجاریواحد

ایکالاهرگونهبایدپیشرفتاندازه گیری

لمنتقمشتریبهراآنکنترلکهخدمتی

.نمایدنیمستثپیشرفتاندازه گیریازنمی کند،

نکته ساده ولی بااهمیت
132بند 
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واحدروشیکازبایدتجاریواحد

تعهدهرپیشرفتاندازه گیریبرای

ادهاستفزمانطولدرایفاشدهعملکردی

یکنواختبطورراروشآنبایدوکند

درومشابهعملکردیتعهداتبرای
.گیردبکارمشابهشرایط

یکنواختی در انتخاب روش
41بند 
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زمان،طولدرشرایطتغییربابایدتجاریواحد

ونههرگتاکندبه روزآوریراپیشرفتاندازه گیری

چنین.دنمایمنعکسراعملکردیتعهدنتیجهدرتغییر

،تجاریواحدپیشرفتاندازه گیریدرتغییراتی

فتهگرنظردرحسابداریبرآورددرتغییرعنوانبه

.شود

نکته مهم
44بند 
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ت در پیشدرفبطدور معقدولدر صورتی که بتواندد تنهاواحد تجاری 

تعهدد ایفای کامل تعهد عملکردی را اندازه گیری کند، باید بابدت

.نددرآمد عملیاتی شناسایی کعملکردی ایفاشده در طول زمان، 

ب چنانچه اطلاعات قابل اتکدای لازم بدرای بکدارگیری روش مناسد

 تواندد اندازه گیری پیشرفت وجود نداشته باشد، واحد تجاری نمی

پیشددرفت در ایفددای کامددل تعهددد عملکددردی را بطددور معقددول 

.اندازه گیری کند

یک نکته جالب
45بند 



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

یابتدایمراحلدرمثالدبرای)شرایطبرخیدرتجاریواحد

بط رراعملکردیتعهدیکنتیجهنت انداستممکن(قرارداد

شدهملتحمخارجباشدداشتهانتظاراماکندداندازه گیریمعق ل

.نمایدبازیافتراعملکردیتعهدایفایبرای

تعهدنتیجهنت اندتجاریواحدکهمادامیشرایطدایندر

رالیاتیعمدرامدبایدکندداندازه گیریمعق لبط رراعملکردی

.نمایدشناساییشدهتحملمخارجمیزانتاتنها

روش سود صفر؟؟
46بند 
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ورزشیمجم عهیکساختجهتپیمانکاریقراردادپاشاشرکت

حهاببهریالمیلی ن6۰۰مبلغفعالیتسالاولیندرومی کندمنعقد

تحریمدبههت جباشرکتاین.می نمایدثبتپیشرفتجریاندرپیمان

میلتکبرایلازممخارجنمی ت اندکافیدتجربهعدموم ج دت رم

:کنداندازه گیریاتکاپذیرگ نه ایبهراپیمان

مثال-غیرقابل اتکا بودن برآورد ماحصل پیمان 

ربستانکابدهکارشااااااااارح
6۰۰هزینه های پیمان

6۰۰پیمان در جریان پیشرفت
ثبت بهای تمام شده پیمان

6۰۰دارایی حاصل از قرارداد
6۰۰درآمد پیمان

ثبت شناسایی درآمد
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برایریالمیلی ن7۵۰۰مبلغبهقراردادیپارساشرکت

قدمنعت لیدیواحدیکنیازم ردتاسیهاتساخت

بهپیماناولسال۲بهمرب طاطلاعاتسایر.می کند

:استزیرص رت

زیان یک پیمان سود ده-مثال 

سال دوم سال اول

۴۱۴۰ ۲۲۵۰ انباشتهشدهتحملمخارج

۲76۰ ۳۳7۵ تکمیلجهتلازمبراوردیمخارج
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:سال دوم:  سال اول

%40=
۲۲۵۰

%6۰=
۴۱۴۰

۳۳7۵ +۲۲۵۰۲76۰ +۴۱۴۰

زیان یک پیمان سود ده-حل مثال 

سال دومسال اولشـــــــــرح

۳۰۰۰۱۵۰۰دارایی حاصل از قرارداد

۳۰۰۰۱۵۰۰درآمد پیمان

ثبت شناسایی درآمد

۲۲۵۰۱۸۹۰بهای تمام شده پیمان

۲۲۵۰۱۸۹۰پیمان در جریان پیشرفت

ثبت بهای تمام شده پیمان
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انصورت سود و زی–زیان یک پیمان سود ده -حل مثال 

صورت سود و زیان-شرکت پارسا 

سال دومسال اول

۳۰۰۰۱۵۰۰درآمد پیمان

(۱۸۹۰)(۲۲۵۰)بهای تمام شده پیمان

(390)750انناخالص پیم( زیان)سود 
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وان باه عناواحد تجاری تنها در ص رتی باید مخارج تحمل شده بنرای ایفنای قنرارداد را 

: ایدکه مخارج مذک ر تمام معیارسای زیر را احراز نمدارایی شناسایی کند 

مخننارج مزبنن ر بطنن ر مهننتقیم بننه یننک قننرارداد یننا یننک قننرارداد منن رد انتظننار کننه( الننف

ثنالد بنرای م)را بط ر خاص تشخیص دسندد منرتبط باشندتجاری می ت اند انواحد

راحنی دلیل تمدید قرارداد م ج د باید ارائنه شن د ینا مخنارج طبا خدماتی که بهمخارج مرتبط

؛ (ابدیک دارایی که قرار است طبق قراردادی مشخص که سن ز تأیید نشده استد انتقال ی

تعهنندات( یننا تننداوم ایفننای)تجنناری را کننه بننرای ایفننای مخننارج مزبنن رد منننابع واحنند( ب

ند؛ وعملکردی در اینده استفاده خ اسد شدد افزایش دسد یا منابع جدیدی ایجاد ک

.ودانتظار رود مخارج مزبور بازیافت ش( پ

شرایط شناسایی دارایی
96بند 
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برایریالمیلیارد۱۰۰۰مبلغبهقراردادیپانیذشرکت

ازپسپیمان.کردامضاشهرداریبابزرگراهیکساخت

تاطلاعاسایر.شدبهره برداریامادهوتکمیلسال۴

:(ریالاردمیلیبهارقام)استزیرشرحبهپیمانبهمرب ط

(ارزیانب)زیان یک پیمان هاي زیان ده –مثال 

سال چهارم سال سوم سال دوم سال اول

۱۰۱۰ ۸۰۰ ۴7۰ ۲۱۰ سالپایانتاانباشتهمخارج
- ۲۳۰ ۴۵۰ 6۳۰ تکمیلبراوردیمخارج

mohsen.moeinizadeh
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(ارزیانب)زیان یک پیمان هاي زیان ده –حل مثال 

درصد پیشرفت کار درآمد سال سال
%۲۵=۸۴۰÷۲۱۰ ۲۵۰=۰-(%۲۵×۱۰۰۰ ) اول
%۵۱/۱=۹۲۰÷۴7۰ ۲6۱=۲۵۰-(%۵۱/۱×۱۰۰۰ ) دوم

سال دومسال اولشااااااااارح
۲۱۰۲6۰بهای تمام شده پیمان

۲۱۰۲6۰پیمان در جریان پیشرفت
ثبت بهای تمام شده پیمان

۲۵۰۲6۱دارایی حاصل از قرارداد
۲۵۰۲6۱درامد پیمان

ثبت شناسایی درامد
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صورت سود و زیان شرکت پانیذ
سال دومسال اول

۲۵۰۲6۱درآمد پیمان
(۲6۰)(۲۱۰)پیمان.ت.ب

۴۰۱سود ناخالص پیمان

(رزیانبا)زیان یک پیمان هاي زیان ده –حل مثال 

mohsen.moeinizadeh
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اوردسابرس مسالدرزیردمحاسباتبهت جهباس مسالدر

:استپیمانب دنزیانباردسندهنشان

(30 )( =۲۳۰+۸۰۰)-۱۰۰۰

بانهایتدرپیمانکهاستاینبیانگرس مسالدرش اسدعبارتیبه
وج ددومواولسال سایدرش اسداینوشدخ اسدم اجهزیان

پیمانهکب داینبیانگردومواولسالدربرآوردهایعنی .نداشت
شدیممت جهس مسالدرحالی کهدرشدخ اسدم اجهس دبا

.استزیان دهمابرایپیمان

حال چه کنیم؟؟؟

(بارزیان)زیان یک پیمان هاي زیان ده –حل مثال 
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پیمانکه رودانتظارسرگاه 

ان زیبایدگردددزیان به منجر

نه هزیعن ان بهفوراًمرب ط د

.ش دشناسایی دوره 

پیمان هاي زیان بار
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...تاسچط ریدورهوضعیتببینیمبایداولمرحلهدر

(زیانبار)زیان یک پیمان هاي زیان ده –حل مثال 

درصد پیشرفت کار درآمد سال سال
%77/6=۱۰۳۰ ÷۸۰۰ ۲6۵(=۲6۱+۲۵۰)-%(77/6×۱۰۰۰) س م

سال سومشااااااااارح

:محاسبه زیان دوره

(6۵=)۳۳۰-۲6۵

۳۳۰بهای تمام شده پیمان
۳۳۰پیمان در جریان پیشرفت

ثبت بهای تمام شده پیمان
۲6۵دارایی حاصل از قرارداد

۲6۵درامد پیمان
ثبت شناسایی درامد
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دزیررابطهازاستفادهبادوممرحلهدر
:می کنیممحاسبهراپیمانزیان

(۴۰+۱+ )۳۰=7۱در این مثال زیان پیمان     

(ارزیانب)زیان یک پیمان هاي زیان ده –حل مثال 

زیان پیمان= مجم ع س دسای سن ات قبل + مجم ع زیان م رد انتظار 
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اردرک زیان كل پیمان با استفاده از نمود

س د سال سای پیش را برگردانیم و ۴۱به عبارتی سم باید 

. تا زیان اینده را ف راً شناسایی کنیم۳۰سم 
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: دمی ششناساییپیمانزیانذخیرهس ممرحلهدر

(ارزیانب)زیان یک پیمان هاي زیان ده –حل مثال 

:ذخیره م رد نیازسال س مشنننننننننرح

6=6۵-7۱

6بهای تمام شده پیمان
6پیمانزیانذخیره

ثبت شناسایی ذخیره زیان پیمان

صورت سود و زیان شركت پانیذ
سال سوم

۲6۵درامد پیمان
۳۳۰+ 6(۳۳6)پیمان.ت.ب

(7۱)ناخالص پیمان( زیان)س د
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بایدابددمی یخاتمهپیمانچهارمسالدراینکهبهت جهبا

:ش ددادهبرگشتپیمانزیانذخیره

(ارزیانب)زیان یک پیمان هاي زیان ده –حل مثال 

سال چهارمشااااااااارح

:درآمد پیمان

224=776-(%100×1000)

۲۱۰بهای تمام شده پیمان
۲۱۰تپیمان در جریان پیشرف

ثبت بهای تمام شده پیمان
۲۲۴دارایی حاصل از قرارداد

۲۲۴درامد پیمان
ثبت شناسایی درامد

6ذخیره زیان پیمان
6بهای تمام شده پیمان

ثبت برگشت حهاب ذخیره زیان



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

(ارزیانب)زیان یک پیمان هاي زیان ده –حل مثال 

صورت سود و زیان-شرکت پارسا 

جمعچهارمسال سال سومسال دومسال اول

۲۵۰۲6۱۲6۵۲۲۴1،000درآمد پیمان

(1،010)(۲۰۴)(۳۳6)(۲6۰)(۲۱۰)بهای تمام شده پیمان

(10)۲۰(7۱)۴۰۱مانناخالص پی( زیان)سود 
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نکات مهم درخصوص ساخت املاک

با احراز شرایط زیر می بایهت درامد ناشی از 
:فعالیت سای ساخت املاک شناسایی ش د

براورد قابل 
اتکا از ماحصل 

پروژه

شروع عملیات 
ساخت و در 
جریان ب دنش

وج د قرارداد 
و تعهدات 
قراردادی
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نح ه محاسبه س د و زیان در 

خص ص فعالیت سای ساخت املاک

راساس شبیه فعالیت سای پیمانکاری ب

.استدرصد پیشرفت کار 

لاکنحوه شناسایی درآمد در فعالیت هاي ساخت ام
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هیچهچنانچاملاکدساختفعالیتهایبرایشدهنگهداریزمین

ودباشنشدهانجامآنرویبرساختفعالیتنوع

یاتیعملچرخهطیساختفعالیت هاینمی رودانتظار

بندیقهطباینگ نهبایددشودتکمیلتجاریواحدمعمول

:ش د

نکته بسیار بسیار مهم

در دارایی های غیرجاری

(گونه کاهش ارزش انباشتهاز کسر هربه بهای تمام شده پس) 
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انواع مخارج

مخارج تحصیل زمین

کفعالیتهای ساخت املامخارج مستقیم 

مخارج مشترک

قابل انتهاب به فعالیت سای ساخت املاک

مخارج ساخت املاک
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هنحوه ي تخصیص هزینه ها در یک نگا

انواع روش تخصیص 

یا تسهیم هزینه ها

به ترتیب اولویت

روش شناسایی ویژه

(از قبیل مخارج مستقیم ساخت)

روش ارزش نسبی فروش 

(باشددر صورتی که شناسایی ویژه امکان پذیر ن)

سایر روش های مناسب

در صورتی که ارزش نسبی فروش عملی )
(نباشد
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هبینارزشبکارگیریبامشترکمخارج

عمنتفمخارجاینازکهپروژه ساییفروش

ایرسیاش ندمنتفعمی رودانتظاریاشده

روش.می یابدتخصیصمناس دروشهای

ط ربهبایدتخصیصبرایشدهانتخاب

.ش دگرفتهبکاریکن اخت

نحوه تسهیم هزینه هاي مشترک
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بهایبهزمینقطعهدو۱۴۰۳سالدرساختمانیشرکتیک

دارددرنظرشرکت.نم دتحصیلریالمیلیارد۲۰تمام شده

دومقطعهدرو۱۴۰۴سالدراولقطعهدرراساختمانیعملیات

.کنداغاز۱۴۰۵سالدر

ریالمیلیارد۱۰انخریدبهایوسکتار۳۰اولقطعهمهاحت

زمیننایکاربریتغییربرایریالمیلیارد۲مبلغشرکتواست

کردهپرداخت۱۴۰۳سالابتدایدرمهک نیبهکشاورزیاز

.است

مثال جامع



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

سدخ اانجامزیرشرحبهفازدودراولقطعهساختمانیعملیات

:شد

وورزشیتفریحیاماکنساختبرایاولقطعهازباقیماندهسکتار۵

بهنامخارجتمامویافتهاختصاصمشترکزیرساخت سایسایر

.استشدهتحمل۱۴۰۴سالدرریالمیلیاردیکمبلغ

مثال جامع

فاز دوم فاز اول
سکتار ۱۵ سکتار ۱۰ متراژ قابل تخصیص
واحد۵۰ واحد ۱۰۰ تعداد واحد پیش بینی شده
میلی ن ریال ۵۰۰ میلی ن ریال۳۰۰ قیمت سر واحد
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(۱۰+۲)۱۲= کل بهای خرید زمین 

سکتار۵

...اماکن تفریحی ورزشی و 

۲

سکتار فاز ۱۵
"ب"

6

سکتار فاز ۱۰
"الف"

۴

تفکیک بهاي زمین به دو فاز الف و ب
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حیزمین اماكن تفری–تخصیص مخارج مشترک 

۲.۰۰۰(سکتار۳۰سکتار از ۵) زمین اماکن مشترک 

۱.۰۰۰مخارج زیرساختها
۳.۰۰۰جمع مخارج

ارزش نسبی فاز
فروش 

مخارج مشترک 
 یافتهتخصیص

۳۰.۰۰۰۱.6۰۰الف

۲۵.۰۰۰۱.۴۰۰ب

۵۵.۰۰۰۳.۰۰۰
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1۴0۴سال –مثال جامع 

فاز بفاز الفشرح

۴۰۳۰واحدسای فروش رفته تا پایان سال
%۳۵%۳۵درصد مبلغ قابل دریافت طبق قراردادسای فروش
%۹۰%۹۰قابل دریافتدرصد مبلغ دریافت شده از مشتریان نهبت به مبلغ

(:غیر از زمین و مخارج مشترک)مخارج تحمل شده ساخت 
۴.۰۰۰۳.۰۰۰مخارج مهتقیم•
۲.۰۰۰۱.۰۰۰مخارج غیرمهتقیم تخصیص یافته•

:براورد مخارج اتی ساخت جهت تکمیل

۸.۰۰۰6.۰۰۰مخارج مهتقیم•
۲.۰۰۰۱.۰۰۰مخارج غیرمهتقیم•
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اولمحاسبه درصد پیشرفت كار در سال

۱۱.6۰۰=۱.6۰۰+۴.۰۰۰+۲.۰۰۰+۴.۰۰۰

×۱۰۰% = ۴۳“ الف”درصد تکمیل فاز 
۴.۰۰۰–۱۱.6۰۰

۴.۰۰۰–۱۰.۰۰۰+۱۱.6۰۰

۱۱.۴۰۰=۱۴۰۰+۳.۰۰۰+۱.۰۰۰+6.۰۰۰

۱۱.۴۰۰–6.۰۰۰×۱۰۰% = ۴۴      “ب”درصد تکمیل فاز 

۱۱.۴۰۰+7.۰۰۰–6ر۰۰۰



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

محاسبه بهاي تمام شده هر واحد

“ب”فاز “الف”فازشـــــــــرح

املاکساخت انباشته مخارج 

۴.۰۰۰6.۰۰۰مخارج مرتبط با تحصیل زمین

۱.6۰۰۱.۴۰۰مخارج مشترک

6.۰۰۰۴.۰۰۰مخارج مهتقیم و غیرمهتقیم تحمل  شده

۱۱.6۰۰۱۱.۴۰۰

۱۰.۰۰۰7.۰۰۰مخارج اتی جهت تکمیل

21.60018.400کل بهای تمام شده برآوردی

واحدبهای تمام شده براوردی سر
(کل بهای تمام شده براوردی÷ فاز تعداد واحدسای سر)

۲۱6۳6۸
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ازمحاسبه بهاي تمام شده  و فروش هر ف

“ب”فاز “الف”فاز

کل بهای تمام شده برآوردی واحدهای فروش رفته

-۸.6۴۰(۴۰× ۲۱6)“ الف”فاز 

۱۱.۰۴۰(۳۰× ۳6۸)“ ب”فاز 

کل ارزش فروش واحدهای فروش رفته

-۱۲.۰۰۰(۴۰× ۳۰۰)“ الف”فاز 
۱۵.۰۰۰-(۳۰× ۵۰۰)“ ب”فاز 
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1۴0۴صورت سود و زیان سال 

جمع"ب”فاز “الف”فاز 

درآمد املاک
کل ارزش فروش واحدهاي فروش رفته×درصد تکميل 

۵.۱6۰6.6۰۰۱۱.76۰

هزینه هاي ساخت املاک
کل بهاي تمام شده برآوردي واحدهاي ×درصد تکميل 

فروش رفته

(۳.7۱۵)(۴.۸۵۸)(۸.۵7۳)

۱.۴۴۵۱.7۴۲3.007
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1۴0۵سال –مثال جامع 

فاز بفاز الفشرح

۸۰۵۰واحدسای فروش رفته از ابتدای پروژه تا تا پایان سال

%7۰%7۰درصد مبلغ قابل دریافت طبق قراردادسای فروش

%۹۰%۹۰غ قابل دریافت درصد مبلغ دریافت  شده از مشتریان نهبت به مبل

(:غیر از زمین و مخارج مشترک)مخارج تحمل شده ساخت 
۸.۲۵۰6.۲۰۰مخارج مهتقیم 

۳.۰۰۰۲.۰۰۰مخارج غیرمهتقیم تخصیص یافته 

:براورد مخارج اتی ساخت جهت تکمیل

۲.۰۰۰۱.۵۰۰مخارج مهتقیم•
۱.7۵۰۸۰۰مخارج غیرمهتقیم•

mr_moshaver83
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دوممحاسبه درصد پیشرفت كار در سال

۱6۸۵۰=۱.6۰۰+۴.۰۰۰+۳.۰۰۰+۸.۲۵۰

×۱۰۰% = 77“ الف”درصد تکمیل فاز 
۴.۰۰۰–۱6.۸۵۰

۴.۰۰۰–۳.7۵۰+۱6.۸۵۰

۱۵.6۰۰=۱۴۰۰+6.۰۰۰+۲.۰۰۰+6.۲۰۰

۱۵.6۰۰–6.۰۰۰×۱۰۰% = ۸۱      “ب”درصد تکمیل فاز 

۱۵.6۰۰+۲.۳۰۰–6ر۰۰۰
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محاسبه بهاي تمام شده هر واحد

“ب”فاز “الف”فازشــــــــــرح

املاکساخت انباشته مخارج 

۴.۰۰۰6.۰۰۰مخارج مرتبط با تحصیل زمین

۱.6۰۰۱.۴۰۰مخارج مشترک

۱۱.۲۵۰۸.۲۰۰مخارج مهتقیم و غیرمهتقیم تحمل  شده

۱6.۸۵۰۱۵.6۰۰

۳.7۵۰۲.۳۰۰مخارج اتی جهت تکمیل

20.60017.900کل بهای تمام شده برآوردی

واحدبهای تمام شده براوردی سر
(کل بهای تمام شده براوردی÷ فاز تعداد واحدسای سر)

۲۰6۳۵۸
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ازمحاسبه بهاي تمام شده  و فروش هر ف

“ب”فاز “الف”فاز

کل بهای تمام شده برآوردی واحدهای فروش رفته

-۱6.۴۸۰(۸۰× ۲۰6)“ الف”فاز 

۱7.۹۰۰(۵۰× ۳۵۸)“ ب”فاز 

کل ارزش فروش واحدهای فروش رفته

-۲۴.۰۰۰(۸۰× ۳۰۰)“ الف”فاز 
۲۵.۰۰۰-(۵۰× ۵۰۰)“ ب”فاز 
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1۴0۵صورت سود و زیان سال 

جمع"ب”فاز “الف”فاز 

درآمد املاک
کل ارزش فروش واحدهاي فروش رفته ×درصد تکميل 

منهای درآمد انباشته تا پايان دوره قبل

۱۳.۳۲۰۱۳.6۵۰۲6.۹7۰

هزینه هاي ساخت املاک
کل بهاي تمام شده برآوردي واحدهاي ×درصد تکميل 

فروش رفته منهای بهای تمام شده انباشته دوره قبل

(۸.۹7۵)(۹.6۴۱)(۱۸.6۱6)

۱.۴۴۵۱.7۴۲3.007
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1۴06سال –مثال جامع 

فاز بفاز الفشرح

۹۰۵۰واحدسای فروش رفته از ابتدای پروژه تا پایان سال

%۱۰۰%۱۰۰درصد مبلغ قابل دریافت طبق قراردادسای فروش

%۹۰%۹۰غ قابل دریافت درصد مبلغ دریافت  شده از مشتریان نهبت به مبل

۱۵.۵۰۰۱۰.۰۰۰(غیر از زمین و مخارج مشترک)مخارج تحمل شده ساخت 

mr_moshaver83
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محاسبه بهاي تمام شده هر واحد

“ب”فاز “الف”فازشــــــــــرح

املاکساخت انباشته مخارج 

۴.۰۰۰6.۰۰۰مخارج مرتبط با تحصیل زمین

۱.6۰۰۱.۴۰۰مخارج مشترک

۱۵.۵۰۰۱۰.۰۰۰مخارج مهتقیم و غیرمهتقیم تحمل  شده

۲۱.۱۰۰۱7.۴۰۰

۰۰مخارج اتی جهت تکمیل

21.10017.400کل بهای تمام شده برآوردی

واحدبهای تمام شده براوردی سر
(کل بهای تمام شده براوردی÷ فاز تعداد واحدسای سر)

۲۱۱۳۴۸
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ازمحاسبه بهاي تمام شده  و فروش هر ف

“ب”فاز “الف”فاز

کل بهای تمام شده برآوردی واحدهای فروش رفته

-۱۸.۹۹۰(۹۰× ۲۱۱)“ الف”فاز 

۱7.۴۰۰-(۵۰× ۳۴۸)“ ب”فاز 

کل ارزش فروش واحدهای فروش رفته

-۲7.۰۰۰(۹۰× ۳۰۰)“ الف”فاز 

۲۵.۰۰۰(۵۰× ۵۰۰)“ ب”فاز 
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1۴06صورت سود و زیان سال 

جمع"ب”فاز “الف”فاز 

درآمد املاک
کل ارزش فروش واحدهاي فروش رفته ×درصد تکميل 

منهای درآمد انباشته تا پايان دوره قبل

۸.۵۲۰۴.7۵۰۱۳.۲7۰

هزینه هاي ساخت املاک
کل بهاي تمام شده برآوردي واحدهاي ×درصد تکميل 

فروش رفته منهای بهای تمام شده انباشته دوره قبل

(6.۳۰۰)(۲.۹۰۱)(۹.۲۰۱)

۲.۲۲۰۱.۸۴۹4.069
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روشفبرایآمادهشدهتکمیلساختمانیواحدهایموجودی

سمنعکفروشارزشخالصوشدهتمامبهایاقلبهباید

.شود

ایشافزبه منظورکهشده ایتکمیلساختمانیواحدهای

نگهداریتجاریواحدتوسطاستفادهیااجارهقیمت،

رمنظوحساببهمربوطاستانداردهایبراساسمی شود،

.می گردد

نحوه نمایش واحدهاي تکمیل شده
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كلی-توافق هاي بازخرید 

توافق بازخرید، قراردادی 
تجاری است که در آن، واحد

یک دارایی را می فروشد و 
یا متعهد می شود همچنین 

در همان قرارداد )اختیار دارد 
دارایی ( یا در قراردادی دیگر

.را بازخرید کند

است همان دارایی دارایی بازخریدشده ممکن
باشد که به مشتری فروخته شده

است یک دارایی دارایی بازخریدشده ممکن
باشد که اساساً همانند آن دارایی است

است دارایی دارایی بازخریدشده ممکن
دیگری باشد که دارایی فروخته شده اولیه، 

از آن استبخشی

70بند 
پیوست ب
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انواع توافق 

بازخرید

تعهد واحد تجاري به 

بازخرید دارایی به 

درخواست مشتري 

(اختیار فروش)

تعهد واحد 

تجاري به 

بازخرید دارایی 

( پیمان آتی)

حق واحد 

تجاري براي 

بازخرید دارایی 

(اختیار خرید)

71بند 
پیوست ب
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نه است؟نح ه برخ رد صحیح با پیمان اتی و اختیار خریدچگ 

بررسی پیمان آتی و اختیار خرید

كسب كنترل

که  تقریباً تمام منافع 
باقیمانده دارایی 

ت انایی سدایت 
از داراییاستفاده ت انایی منع سایر 

اشخاص از سدایت 
از داراییاستفاده

34بند 
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دنحوه برخورد با پیمان آتی و اختیار خری

مرا با قیمت فروش اولیه مقایسه می كنی( با در نظر گرفتن ارزش زمانی پول)قیمت بازخرید 

از کمترقیمت بازخرید 
قیمت فروش اولیه ب د

اجاره

۲۱طبق استاندارد 

با ابربریا بیشترقیمت بازخرید 
قیمت فروش اولیه ب د

یک توافق تأمین مالی 

دارایی از دفاتر حذف نمی ش د( ۱)

.می ش دبابت مابه ازای دریافتید بدسی مالی شناسایی( ۲)

ابه ازایی که تفاوت بین مبلغ مابه ازای دریافتی و مبلغ م( ۳)
ی و سایر عن ان سزینه مالباید به مشتری پرداخت ش د را به

. ش دشناسایی می( برای مثالد بیمه)سزینه سای نگهداری 

72بند 
پیوست ب
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اعمالدبدونخریداختیارچنانچه

رایبدسبایدتجاریواحدش ددمنقضی

اییشناسعملیاتیدرامدوشناختقطع

.کند

نکته پایانی اختیار خرید
75بند 

پیوست ب
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نحوه برخورد با اختیار فروش

بررسی انگیزه خریدار در ابتداي قرارداد

انگیزه كافی براي استفاده از این حق را ندارد

نوعی فروش با حق برگشت 

انگیزه كافی براي استفاده از این حق را دارد

با در نظر گرفتن ارزش زمانی )قیمت بازخرید 

را با قیمت فروش اولیه مقایسه می كنیم( پول

از قیمت کمترقیمت بازخرید 
فروش اولیه ب د

اجاره

ا قیمت ببرابریا بیشترقیمت بازخرید 
فروش اولیه ب د

یک توافق تأمین مالی

79بند 
پیوست ب



mohsen.moeinizadeh     mohsen_moeinizadeh    0915 63 63 353      mo.moeinizadeh@gmail.com

مال،اعبدونخریداختیارچنانچه

دبایتجاریواحدشود،منقضی

درآمدوشناختقطعرابدهی

.کندشناساییعملیاتی

نکته مهم
132بند 
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.ی کندمتعیینرامشتریبامنفردقراردادیکحسابدارینحوه،43استاندارد

انتظارمعقولبطورصورتی کهدرتجاریواحدعملی،اقتضاییکعنوانبه•

ازمجموعه ایبرایاستاندارداینبکارگیریازناشیآثارباشدداشته

برمشابهویژگی هایدارای(عملکردیتعهداتیا)قراردادهای

ازیکهربرایاستاندارداینبکارگیریازناشیآثاربا،مالیصورت های

تفاوتمذکورمجموعهدرموجود(عملکردیتعهداتیا)قراردادهای

.گیردکاربمجموعهآنبرایرااستاندارداینمی تواندباشد،نداشتهبااهمیتی

منظور از قرارداد با یک مشتري
4بند 
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كنسل شدن قرارداد پیش از خاتمه

مبلغی؟چه

کندرانجبراتاریخانتاتجاریواحدت سطتکمیل شدهعملکردکهمبلغی

132بند 
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غی؟چه مبل–كنسل شدن قرارداد پیش از خاتمه 

تجاری تا ان تاریخ را جبران می کندمبلغی که عملکرد تکمیل شده ت سط واحد

استآن تاریخ تقریبی از قیمت فروش کالاسا یا خدمات انتقال یافته تا 

مخارج متحمل شده

+

سهم از س د م رد انتظار س د معق ل

د برابر باشد؛ انتظار در صورت ایفای قرارداد طبق تعهدسود موردبا جبران سود معقول ضرورتی ندارد 
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كنسل شدن قرارداد پیش از خاتمه

:نهبت به جبران یکی از مبالغ زیر محق باشدبایدتجاری واحد

بنننه مخنننارج بنننازده معقننن لی نهنننبت

تجناری بنرایانجام شده ت سنط واحند

سنن د عملینناتییننا )قراردادسننای مشننابه 

تجاری برای قراردادسنای معم ل واحد

(.مشابه
ه سنن د قننرارداد بیشننتر از بننازده ای باشنند کنندر صنن رتی کننه

دسننت تجنناری بطنن ر معمنن ل از قراردادسننای مشننابه بننهواحنند

می اورد

انتظار در قرارداد هبتی از س د م ردن
که بط ر معق ل میزان عملکرد 

از تجاری طبق قرارداد را قبلواحد
یا شخص )خاتمه ان ت سط مشتری 

د منعکس می کند؛ (دیگر

90بند 
پیوست ب
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نکته در خصوص كنسل شدن قرارداد

بابتریمشتپرداختبهنهبتاینکهارزیابیدرتجاریواحد

اینایدبخیردیااستمحقتاریخانتاتکمیل شدهعملکرد

یرویه ساوقان نوقراردادبررسیطریقاز)دسدقرارت جهم ردرام ض ع

ازغیردلایلیبهتکمیلدازقبلقرارداداگرکه(...وتجاریمرس م

اایمی یافتدخاتمهتجاریواحدت سطتعهدایفایعدم

ندادندستازیامطالبهبرایالزام اورحقتجاریواحد

رایختارانتاتکمیل شدهعملکردبابتمشتریپرداخت

.خیریامی داشت
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اگرچه جدول زمانبندی پرداخت مندرج در قراردادد 

مشتری زمانبندی و مبلغ مابه ازای قابل پرداخت ت سط

ق ارتباط با حرا مشخص می کندد اما لزوماً ش اسدی در

ملکرد تجاری نهبت به پرداخت مشتری بابت عواحد

.  تکمیل شده تا ان تاریخ فراسم نمی کند

آیا جدول زمان بندي پرداخت، كمک می كند؟: سوال
13بند 

پیوست ب
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تجاری باید حق غیرمشروط واحد

به مابه ازا را بطور جداگانه نسبت

.عنوان دریافتنی ارائه نمایدبه

ها صورتی  غیرمشروط است که تنبه مابه ازا، درحق نسبت

.گذشت زمان منجر به سررسیدشدن پرداخت مابه ازا شود

تکمیلی1-الزامات افشا
106بند 



(حسابداران رسمی)مدیرعامل و شریک موسس موسسه حسابرسی مانیار حسیب ✓

عضو جامعه حسابداران رسمی ایران✓

کارشناس رسمی دادگستری✓

عضو جامعه مشاوران رسمی مالیاتی ایران✓

عضو هیئت های حل اختلاف مالیاتی✓

عضو کمیسیون مالیات اتاق بازرگانی خراسان رضوی✓

عضو پیوسته انجمن حسابداری ایران✓

عضو انجمن حسابداران خبره ایران✓

عضو انجمن حسابرسان داخلی ایران✓

عضو انجمن حسابداران مدیریت ایران✓

عضو انجمن مدیران مالی ایران✓

 دکترای تخصصی حسابداری در دانشگاه فردوسی مشهد✓

کارشناس ارشد حسابداری از دانشگاه فردوسی مشهد✓

کارشناس حسابداری از دانشگاه فردوسی مشهد✓

مولف دو عنوان کتاب تخصصی حسابداری✓

مقاله علمی و پژوهشی داخلی و خارجی10مولف بیش از ✓

:درباره محسن معینی زاده مدرس دوره

Mo.Moeinizadeh@gmail.com

+98 915 63  63  353
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